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В брошюре показано, что повышение эффективности обществен
ного производства, намеченное XXIV съездом КПСС, неразрывно свя
зано с более полным использованием таких экономических рычагов, как 
себестоимость, цена, прибыль и рентабельность.

Объясняется также, что такое себестоимость продукции, из каких 
элементов она состоит, показана связь между себестоимостью и ценой 
продукции, рассматриваются принципы ценообразования в нашей стране. 
Кроме того, рассказывается, как образуется и распределяется прибыль, 
что такое рентабельность, как она определяется, почему рентабель
ность является важным показателем эффективности работы предприя
тия, какое влияние на рост рентабельности оказывает снижение себе
стоимости, увеличение объема производства, повышение качества про
дукции.
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В В Е Д Е Н И Е

Дальнейшее развитие экономики 
страны и рост благосостояния со

ветского народа, намеченные XXIV съездом КПСС, тре
буют усиления экономических методов хозяйствования, 
призванных обеспечить снижение материальных и трудо
вых затрат на каждую единицу выпускаемой продукции 
и повышение эффективности общественного производ
ства. В отчетном докладе ЦК XXIV съезду КПСС под
черкнуто, что суть проблемы повышения эффективности 
состоит в том, чтобы на каждую единицу затрат — тру
довых, материальных и финансовых — добиться сущест
венного увеличения объема производства и националь
ного дохода.

Решение этой задачи в большой мере зависит оттого, 
насколько правильно планируются и используются в ру
ководстве хозяйством себестоимость и цены, прибыль и 
рентабельность.

Разные виды продукции, изготовляемые предприятия
ми, реализуются, продаются, т. е. являются товарами. 
Затраты труда и материалов на их производство выра
жаются в денежной, стоимостной форме. Денежное выра
жение затрат труда различных категорий рабочих и 
служащих, людей разных профессий и специальностей 
позволяет эквивалентно обменивать продукты труда шах
тера на продукты труда машиностроителей и металлур
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гов, строителей и железнодорожников и т. д. Оно позво
ляет также осуществлять хозрасчет предприятий — сопо
ставлять затраты на производство продукции с результа
тами работы, добиваться самоокупаемости. Повышение 
производительности труда и экономия материалов, улуч
шение качества продукции и увеличение выпуска изделий' 
оцениваются в конечном итоге в денежном выраже
нии.

Необходимые для общества затраты труда на произ
водство продукции определяют стоимость товара, кото
рая выражается в ценах. Затраты отдельных предприя
тий на производство образуют себестоимость продукции. 
Чем ниже себестоимость продукции необходимого каче
ства, тем выше прибыль и рентабельность предприятия, 
эффективность народнохозяйственного производства. Се
бестоимость, цены, прибыль, рентабельность «призваны 
создать такие экономические условия, которые способст
вуют успешной деятельности производственных коллек
тивов, миллионов трудящихся, обеспечивают обоснован
ную оценку результатов их работы. Необходимость в 
точном определении меры труда и меры потребления 
требует умелого использования всех таких рычагов со
вершенствования товарно-денежных отношений»

Экономические рычаги, воздействующие на производ
ство и потребление продукции, в значительной мере опре
деляют важнейшие народнохозяйственные связи, струк
туру общественного производства, соотношение в темпах 
развития разных отраслей материального производства, 
ускорение научно-технического прогресса, расширение 
производства продукции, повышение ее качества, рост 
объема национального дохода.

Коммунистическая партия и Советское правительство 
постоянно уделяют внимание снижению себестоимости и

1 «Материалы XXIV съезда КПСС». М., Политиздат, 1971, стр. 69.
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улучшению качества продукции, повышению рентабель
ности производства.

Призыв об улучшении использования резервов произ
водства и усилении режима экономии в народном хозяй
стве, с которым весной 1970 г. ЦК КПСС, Совет Минист
ров СССР, ВЦСПС и ЦК ВЛКСМ обратились к трудя
щимся, породил многие новые формы борьбы за сниже
ние себестоимости продукции, увеличение фондоотдачи и 
прибыли предприятий.

ЦК КПСС, Совет Министров СССР, ВЦСПС и ЦК 
ВЛКСМ обратились также к работникам промышленно
сти, строительства и транспорта с призывом развернуть 
всесоюзное социалистическое соревнование за досрочное 
выполнение народнохозяйственного плана на 1973 г. и 
проводить его под лозунгом: «Дать продукции больше, 
лучшего качества, с меньшими затратами».

По всей стране идет активный поиск резервов, усили
вается режим экономии, ведется борьба с бесхозяйствен
ностью, расточительством и излишествами. В этом 
всенародном походе за повышение эффективности обще
ственного производства широко используются товарно- 
денежные отношения, позволяющие сочетать экономиче
ские интересы всего нашего общества, отраслей, пред
приятий и каждого труженика. В последние годы 
усилилось значение себестоимости, цен, прибыли и рента
бельности в управлении народным хозяйством, расшире
нии хозяйственной самостоятельности и инициативы 
предприятий, повышении активности трудящихся.

Особенности современного этапа экономического раз
вития нашей страны, диктующие необходимость интенси
фикации всего общественного производства, требуют еще 
более полного использования себестоимости, цен, рента
бельности для создания экономических условий, «кото
рые бы, во-первых, побуждали предприятия брать на 
себя оптимальные обязательства, т. е. принимать напря-
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женные планы, более рационально использовать капита
ловложения и трудовые ресурсы, во-вторых, в макси
мальной мере стимулировали ускорение научно-техниче
ского прогресса, рост производительности труда и, в-тре- 
тьих, способствовали последовательной борьбе за повы
шение качества продукции»'.

Действующая система экономических показателей на
правляет внимание трудящихся на решение важнейших 
задач девятого пятилетнего плана. Каждый рабочий день 
дает все новые и новые примеры получения экономии 
за счет повышения производительности труда, экономии 
сырья и материалов, лучшего использования машин и 
оборудования, повышения качества продукции.

Экономия, достигнутая каждым рабочим, обеспечи
вает повышение рентабельности предприятий, из роста 
прибыли заводов и фабрик складывается все возрастаю
щая прибыль народного хозяйства, которая необходима 
для выполнения программы, намеченной XXIV съездом 
КПСС.

Чтобы постоянно изыскивать резервы экономии и по
вышать рентабельность производства, нужно знать, что 
такое себестоимость продукции, из каких элементов она 
состоит, каковы принципы ценообразования в нашей 
стране, как образуется и распределяется прибыль и ка
ковы пути повышения рентабельности предприятий. Изу
чение этих вопросов имеет огромное практическое значе
ние, так как обращает внимание каждого труженика на 
изыскание резервов экономии, позволяет увидеть, на
сколько правильно используются трудовые, материаль
ные и финансовые ресурсы предприятия, показывает роль 
каждого предприятия и место каждого рабочего и служа
щего в повышении эффективности общественного произ
водства.

1 «Материалы XXIV съезда КПСС», стр. 69—70.
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СЕБЕСТОИМОСТЬ ПРОДУКЦИИ 
И ЕЕ СТРУКТУРА

Одним из важнейших технико-эко- 
^номических показателей работы 

отдельных предприятий и отраслей народного хозяйства 
является себестоимость продукции. Новая система пла
нирования и экономического стимулирования предпола
гает дальнейшее совершенствование практики определе
ния себестоимости, мобилизацию имеющихся резервов 
экономии материальных и трудовых затрат для повыше
ния рентабельности предприятий и эффективности всего 
общественного производства.

Каждое предприятие на изготовление и реализацию 
продукции расходует денежные средства: на сырье и ма
териалы, топливо и энергию, т. е. предметы труда; вы
плачивает заработную плату рабочим, служащим, инже
нерно-техническим работникам в зависимости от количе
ства и качества их труда; покрывает расходы, связанные 
с использованием основных производственных фондов 
(зданий, сооружений, оборудования, инструмента и ин
вентаря), которые частично переносят свою стоимость на 
продукцию в виде амортизации. Денежное выражение 
текущих затрат предприятия на производство и сбыт про
дукции образует ее себестоимость. Чем меньше затраты 
предприятия на производство продукции высокого каче
ства, тем рентабельнее работает оно, тем больше эффект, 
получаемый народным хозяйством.
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Планирование себестоимости продукции предполагает 
обоснование затрат предприятия с учетом резервов эко
номии, связанных с научно-техническим прогрессом, по
вышением производительности труда, применением про
грессивных материалов, изменением структуры производ
ства, повышением качества продукции. Планирование 
себестоимости продукции неразрывно связано с хозяйст
венным расчетом, так как от ее уровня зависит прибыль, 
рентабельность предприятий, фонды экономического сти
мулирования. Показатели себестоимости являются исход
ной базой оптовых цен предприятия. Для расчетов эко
номической эффективности новой техники тоже необхо
димы такие данные.

В себестоимости отражается вся сложная и разнооб
разная хозяйственная деятельность предприятий по изго
товлению и реализации предусмотренной планом продук
ции: станков или обуви, электроэнергии или тканей. Ве
личина совокупных затрат предприятия на производство 
продукции зависит от качества работы основных и вспо
могательных цехов, конструкторских, технологических, 
экономических, сбытовых и всех других служб предприя
тия.

Во всех отраслях народного хозяйства и на любом 
предприятии —• машиностроительном заводе, металлур
гическом комбинате или кондитерской фабрике — затра
ты на производство в конечном итоге состоят из расхо
дов на оплату живого и прошлого (овеществленного) 
труда. Однако соотношение этих затрат в производстве 
разных видов продукции колеблется, что видно из таб
лицы структуры затрат на производство продукции.

Данные таблицы показывают, что затраты на сырье 
и основные материалы в целом по промышленности в 
1971 г. составляли 64,1% себестоимости, тогда как в га
зовой, угольной промышленности на эти расходы прихо
дилось лишь немногим более 30, а в легкой и пищевой
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Структура затрат на производство промышленной продукции 
по отраслям промышленности за  1971 г . 1

(в действовавших ценах; в процентах к итогу всех затрат на производство)
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Вся промышленность................... 100 64,1 4,6 3,8 2,5 5,3 15,5 4,2
Электроэнергетика .......................
Нефтедобывающая промышлен-

100 -- - 5,6 54,5 0,2 21,1 12,4 6,2

ность ............................................. 100 — 5 2,3 9,9 35,5 10,3 37
Газовая промышленность............... 100 31,1 5,2 1,4 4,3 15,7 6,4 35,9
Угольная промышленность . . . . 100 32,6 11 0,8 3,7 11,8 32,6 7,5
Черная металлургия .......................
Химическая и нефтехимическая

100 56,3 6,1 10,5 4,1 7,5 11,5 4

промышленность...........................
Машиностроение и металлообра-

100 56,7 7 1,6 9,2 7,8 13 4,7

ботка ............................................. 100 57 4,2 1,4 2,2 4,7 25,1 5,4
Легкая промышленность............... 100 85,2 2,8 0,4 0,7 1 9,1 0,8
Пищевая промышленность . . . . 100 85,2 3,3 1,4 0,5 2 5,8 1,8

1 Юбилейный статистический ежегодник «Народное хозяйство СССР 
М., «Статистика», 1972, стр. 157.

1922—1972 гг.».



промышленности — более 85%; в угольной промышлен
ности, машиностроении затраты на зарплату значитель
но превышают средние расходы на оплату труда в про
мышленности; в электроэнергетике расходы на топливо 
составляют 54,4% при 3,8% этих затрат в себестоимости 
продукции в целом по промышленности. На долю амор
тизации в целом по промышленности приходилось лишь 
5,3% всех затрат, но в нефтедобывающей промышленно
сти эти расходы составляли 35,5, электроэнергетике — 
21,1, в газовой — 15,7, угольной— 11,8% от всей себесто
имости продукции.

Отрасли, где велика доля затрат на материалы, от
носятся к материалоемким. Это химическая и нефтехи
мическая, легкая и пищевая промышленность, черная 
металлургия и машиностроение. Энергетика относится к 
тгопливоемким, а цветная металлургия — к энергоемким 
отраслям. Добыча угля, торфа, руды является трудоем
ким производством. Такие отрасли, как нефтедобываю
щая, электроэнергетика, относятся к фондоемким.

Анализ структуры затрат необходим для выявления 
резервов экономии. В трудоемких отраслях наибольшее 
значение имеет повышение производительности труда на 
базе внедрения прогрессивных средств механизации, ав
томатизации, правильной организации труда и т. д. 
В фондоемких отраслях первостепенное значение имеет 
наилучшее использование основных производственных 
фондов. В материалоемких отраслях важно правильно 
обосновать затраты на сырье и материалы, расходы на 
их транспортировку, предусмотреть использование более 
прогрессивных материалов для повышения качества про
дукции, тогда как для топливоемких отраслей основное 
направление поиска резервов — это снижение норм за
трат на топливо и электроэнергию, обеспечение комплекс
ного использования топлива и т. д. Поиск резервов во 
всех отраслях должен обеспечить наиболее полное ис
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пользование материальных и трудовых ресурсов на каж
дом предприятии и в целом по народному хозяйству.

Народнохозяйственное значение снижения себестои
мости продукции определяется тем, что экономия, до
стигнутая в производстве, служит важнейшим источни
ком дальнейшего развития предприятий и отраслей 
материального производства, роста могущества нашей Ро
дины и повышения благосостояния трудящихся. Сниже
ние себестоимости продукции в большой мере определяет 
динамику цен, эффективность внедрения новой техники 
и капитальных вложений, научно-технического прогресса.

Поиск резервов снижения себестоимости идет при со
ставлении планов и особенно во время их выполнения.

План по себестоимости, представляющий важнейший 
раздел техпромфинплана предприятия, обосновывается в 
двух разрезах — сметном и калькуляционном.

В смете затрат на производство все расходы группи
руются по простым экономическим элементам: сырье и 
основные материалы, вспомогательные материалы, топ
ливо, энергия, амортизация, заработная плата (основная 
и дополнительная, отчисления на социальное страхова
ние) и прочие расходы. Эта группировка затрат позво
ляет выявить все однородные расходы независимо от ме
ста их совершения и назначения. Например, на машино
строительном предприятии или на ткацкой фабрике все 
расходы на топливо, идущее на энергетические или тех
нологические цели, будут отражены в смете затрат на 
производство в том же элементе.

Отдельные элементы затрат рассчитываются на пред
приятиях по плановым нормам и ценам на материалы, 
топливо, энергию, амортизацию, по нормам и тарифным 
ставкам на заработную плату, которые заложены в ос
нову расчета всех разделов техпромфинплана. Поэтому 
смета затрат позволяет увязать план по себестоимости 
со всеми разделами техпромфинплана — с планами про
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изводства и реализации продукции, повышения эффек
тивности производства, по труду и заработной плате, ма
териально-технического снабжения, финансовым и дру
гими разделами плана предприятия. Сметный разрез по 
себестоимости имеет большое значение не только для 
обоснования основных разделов плана предприятия, но и 
для разработки отраслевых балансов и народнохозяйст
венных планов.

Наряду с обоснованием себестоимости по однород
ным экономическим элементам она планируется и учиты
вается и по статьям калькуляции.

Что такое калькуляция и для чего она нужна на пред
приятии? Почему нужно рассчитывать себестоимость по 
статьям калькуляции?
. '' Калькулировать — это значит рассчитывать, опреде
лять себестоимость каждого изделия, калькуляция — это 
себестоимость отдельного вида продукции, выпускаемого 
предприятием. Чтобы ее определить, надо знать, каких и 
сколько расходов по цехам и участкам приходится на из
готовление конкретного изделия. Эта задача довольно 
сложная, поскольку в изготовлении продукции участву
ют, как правило, несколько цехов и участков, затрачи
вается труд работников разных служб завода.

Все затраты на производство продукции приходится 
делить на прямые и косвенные. Прямые — это такие рас
ходы, которые можно по нормам прямо отнести на каж
дый вид продукции. Например, по каждой марке прибо
ров, выпускаемых московским заводом «Нефтеприбор», 
имеются нормы затрат по разным видам материалов, 
нормы затрат труда по видам работ и технологическим 
операциям. А на производственном объединении «Боль
шевичка» нормируются все расходы тканей на платье, 
пальто, костюмы и т. д.

К прямым расходам в большинстве отраслей промыш
ленности относятся затраты на сырье и основные мате
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риалы, покупные изделия и полуфабрикаты, топливо и 
энергию для технологических целей, основную и допол
нительную заработную плату производственных рабочих 
и отчисления на социальное страхование. Расходы на со
держание и эксплуатацию оборудования, цеховые и об
щезаводские затраты, расходы на подготовку и освоение 
производства, внепроизводственные расходы невозможно 
прямо рассчитать на каждое изделие. Их суммируют по 
каждому цеху, а общезаводские расходы — по заводу в 
целом, и распределяют на продукцию принятым услов
ным методом. Так как эти расходы не включаются непо
средственно в себестоимость, их называют косвенными.

Затраты на сырье, материалы, покупные готовые из
делия и полуфабрикаты, топливо и энергию рассчиты
вают по плановым нормам и ценам. Из затрат на сырье 
и материалы исключается стоимость возвратных отходов. 
К ним относятся остатки сырья, материалов или полу
фабрикатов, которые не могут использоваться по пря
мому назначению, но находят применение для других 
нужд.

Затраты на заработную плату определяются в зави
симости от применяемой системы оплаты труда работни
ков, занятых изготовлением продукции.

К расходам на содержание и эксплуатацию оборудо
вания относятся затраты на содержание, амортизацию 
и текущий ремонт оборудования, цехового транспорта, 
рабочих мест. В эту же статью включаются амортизация, 
износ и затраты на восстановление специальных инстру
ментов и приспособлений.

Цеховые расходы — это комплекс статей, включаю
щих заработную плату цехового персонала; амортиза
цию, затраты на содержание и текущий ремонт зданий, 
сооружений и инвентаря общецехового назначения; за
траты на проведение опытов, исследований и др.

Общезаводские расходы отражают затраты, связан
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ные с организацией производства и управлением пред
приятием в целом. В них входят заработная плата пер
сонала заводоуправления, амортизация, содержание и 
текущий ремонт зданий, сооружений; расходы на подго
товку кадров, на командировки и организованный набор 
рабочей силы и др.

Новыми «Основными положениями по планированию, 
учету и калькулированию себестоимости продукции на 
промышленных предприятиях», которые вступили в силу 
в 1970 г., в калькуляции предусматривается отдельная 
статья «Расходы на подготовку и освоение производ
ства», в которую включаются: расходы на освоение но
вых предприятий, производств, цехов, агрегатов; расходы 
на подготовку и освоение производства новых видов про
дукции и новых технологических процессов; расходы на 
подготовительные работы в добывающей промышленно
сти; отчисления в фонд освоения новой техники и др.

«Основными положениями» предусмотрена статья 
«Прочие производственные расходы», в которой учиты
ваются отчисления на геологоразведочные работы, рас
ходы на научно-исследовательские и опытные работы, 
затраты на гарантийное обслуживание и ремонт продук
ции и другие расходы.

Все расходы, связанные с изготовлением продукции, 
определяют производственную (заводскую) себестои
мость.

Кроме затрат на производство в себестоимости отра
жаются расходы на сбыт продукции. Поэтому к произ
водственной себестоимости добавляются внепроизводст- 
венные расходы. По статье «Внепроизводственные рас
ходы» учитываются и планируются лишь затраты на реа
лизацию продукции: на тару, упаковку, доставку на стан
цию отправления и др.

Затраты на производство и реализацию представляют 
собой полную себестоимость продукции.
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Калькуляция составляется на готовую продукцию и 
на продукцию отдельных цехов. В первом случае она 
призвана способствовать укреплению хозрасчета пред
приятия, служит исходной основой для установления оп
товых цен, используется в расчетах экономической эф
фективности новой техники. Калькуляция на продукцию 
цехов направлена на укрепление внутризаводского хоз
расчета. Она показывает, какой из цехов перерасходовал 
или сэкономил средства.

В отраслях с передельным (по стадиям) характером 
производства — черная металлургия, химическая, тек
стильная и многие другие — калькуляции составляются 
по технологическим переделам.

Калькуляции бывают плановые, отчетные и норма
тивные. Плановые составляются на определенный период 
на основе норм использования материальных и трудовых 
ресурсов предприятия. Отчетные калькуляции отражают 
фактические затраты на производство продукции. Срав
нение плановых и отчетных калькуляций позволяет все
сторонне оценить работу предприятий и найти пути сни
жения себестоимости. Нормативные калькуляции опреде
ляются на основе прогрессивных, технически обоснован
ных норм затрат сырья, материалов, топлива, энергии, 
заработной платы.

Совершенствование практики калькулирования свя
зано главным образом с решением следующих вопросов:

а) правильный выбор объекта калькулирования и 
калькуляционной единицы;

б) дальнейшее улучшение нормирования всех затрат;
в) нахождение экономически обоснованных методов 

распределения косвенных расходов.
Правильный выбор объекта калькулирования и каль

куляционной единицы позволяет ответить на вопрос, что 
калькулировать на предприятии, какие изделия, какие 
виды продукции. Для тех предприятий, которые выпу-
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бкают однородную прбдукЦйю (электростанций, уголь
ные шахты), ответ на этот вопрос прост: калькулируется 
один-два вида выпускаемой продукции, и калькуляцион
ной единицей являются физические единицы измерения: 
киловатт-час электроэнергии, тонна угля.

Но на предприятиях машиностроения и металлургии, 
на инструментальных заводах и текстильных фабриках, 
как правило, изготовляются с-отни и даже тысячи наиме
нований изделий. В этих условиях развернутые кальку
ляции приходится рассчитывать лишь на основные изде
лия, представляющие собой конструктивно и техноло
гически однородные группы изделий. Себестоимость 
каждого конкретного изделия, входящего в такую группу, 
определяют расчетным путем.

Калькуляционной единицей должна быть продукция 
определенной марки с учетом ее потребительной стоимо
сти. Например, в машиностроении калькуляционной еди
ницей является машина определенной марки (с учетом 
производительности, грузоподъемности или других тех
нико-эксплуатационных показателей машин). Это позво
ляет при обосновании себестоимости предусмотреть не 
только затраты завода-производителя, но и эффектив
ность применения продукции.

Дальнейшее улучшение нормирования всех затрат — 
необходимое условие совершенствования калькулирова
ния. В настоящее время значительная часть затрат нор
мами не охвачена, нередко на заводах применяют уста
ревшие нормы, своевременно не пересматривают их. Это 
относится прежде всего к расходам вспомогательных це
хов, расходам на содержание и эксплуатацию оборудо
вания и др. Имеющиеся недостатки в нормировании — 
одна из причин применения укрупненных расчетов смет 
цеховых, общезаводских, внепроизводственных расходов, 
а также сметы расходов на содержание и эксплуатацию 
оборудования.
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Неправильная норма не только не ориентирует на 
экономию, но и позволяет скрыть перерасход материалов 
и труда, связанных с наличием брака, невысокой техно
логической дисциплиной и нерачительным отношением к 
делу. Прогрессивные нормы на все затраты живого и 
овеществленного труда позволяют правильно рассчитать 
себестоимость и наметить основные пути ее снижения.

Нахождение экономически обоснованных методов 
распределения косвенных расходов является важной 
предпосылкой правильного обоснования себестоимости, 
так как на их долю приходится в среднем в себестоимости 
продукции промышленности 15—20%, а в машинострое
нии— 30—35%. После того как косвенные расходы опре
делены по цехам и заводу в целом, их распределяют ме
жду отдельными видами выпускаемой продукции. Если 
косвенные расходы распределить неправильно, то себе
стоимость продукции будет завышена или занижена, и 
народное хозяйство не получит правильных данных о за
тратах на производство разных видов продукции.

Косвенные расходы чаще всего распределяют пропор
ционально основной заработной плате производственных 
работ. Между тем распределение различных по природе 
и назначению затрат по одной базе приводит к серьез
ным искажениям себестоимости разных видов продук
ции.

Расходы на содержание и эксплуатацию оборудова
ния должны распределяться между видами продукции, 
исходя из величины расходов за час работы оборудова
ния и продолжительности его работы при изготовлении 
разных видов продукции, т. е. по количеству машино- 
часов, затраченных на каждый вид изделия. Этот метод 
рекомендован Инструкцией по планированию, учету и 
калькулированию себестоимости продукции на предприя
тиях машиностроения (1964 г.) и повторно предусмотрен 
«Основными положениями» (1970 г.). Его применение
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дает возможность установить, какие изделия можно вы
пускать с меньшими затратами, какие — с большими, что, 
в свою очередь, скажется на размере прибыли, на поощ
рительных фондах предприятия. Внедрение этого про
грессивного метода—дело не только экономистов, но и 
конструкторов, технологов, нормировщиков, рабочих всех 
профессий, заинтересованных в результатах работы пред
приятия.

Цеховые и общезаводские расходы целесообразно рас
пределять по изделиям пропорционально сумме основной 
заработной платы производственных рабочих и расходам 
на содержание и эксплуатацию оборудования.

Чем правильнее распределены косвенные расходы, 
тем точнее рассчитана калькуляция отдельного вида про
дукции, тем больше возможностей для правильного обо
снования цены продукции.

Работа по калькулированию сложна и трудоемка, а 
количество калькуляций, которые рассчитываются в пла
новом отделе и бухгалтерии на многих предприятиях, со
ставляют сотни и даже тысячи, так как на инструмен
тальных и приборостроительных заводах, в радиоэлек
тронной и химической промышленности, на кондитерских 
и текстильных комбинатах, на многих предприятиях дру
гих отраслей народного хозяйства выпускаются тысячи 
наименований изделий. В этих условиях важную роль иг
рают нормативно-параметрические методы калькулиро
вания с использованием электронно-вычислительных ма
шин для расчетов по себестоимости. Наибольшего эф
фекта можно достигнуть лишь тогда, когда задачи учета 
и планирования себестоимости решаются в едином ком
плексе всех задач по планированию и управлению про
изводством в автоматизированных системах управления.

Проведение всего комплекса работ по обоснованию 
себестоимости позволяет выявить расходы по цехам, уча
сткам и по видам продукции. В результате появляется
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возможность осуществления контроля за затратами по 
производственным звеньям и по видам конкретных из
делий, проведения режима экономии и хозяйственного 
расчета, определения эффективности новой техники, а 
также обоснования цен на конкретные виды изделий.

Себестоимость отдельных изделий и смету затрат на 
производство рассчитывают на всех предприятиях. Для 
оценки хозяйственной деятельности используются еще 
два показателя: снижение себестоимости сравнимой то
варной продукции и затраты на 1 руб. товарной продук
ции. Первый из этих показателей применим при боль
шой сравнимости выпускаемой продукции за отчетный 
и плановый периоды. Если, например, приборостроитель
ный завод выпускал в прошлом году три вида маномет
ров— 300 манометров МТ-60, 450 — МТ-100 и 200 мано
метров МТ-150, себестоимость которых была соответст
венно 210, 450 и 260 руб., а в отчетном периоде она 
равна 180, 405 и 220 руб., снижение себестоимости срав
нимой товарной продукции составит:
300(210—180)+450 (450-405)+  200 (260 — 220)

(300 X 210) +  (450 X 450) +  (200 X 260) X 1UU _  11, / /0.

На предприятиях, где велика доля несравнимых из
делий, используется показатель затрат на 1 руб. товар
ной (реализованной) продукции, который получается при 
делении всех затрат на производство и реализацию то
варной продукции на ее объем, рассчитанный в оптовых 
ценах.

В новых условиях планирования и экономического 
стимулирования себестоимость перестала являться ди
рективным показателем. Предприятия теперь сами опре
деляют снижение затрат на производство продукции. Это 
повышает их ответственность за мобилизацию резервов 
экономии, способствует более четкому ведению хозяй
ства.
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Для обоснования снижения себестоимости большое 
значение имеют сравнение и анализ себестоимости оди
наковых или однородных видов продукции, выпускаемых 
на разных предприятиях. Это позволяет выявить резер
вы экономии материальных и трудовых затрат за счет 
лучшего использования оборудования, применения про
грессивной технологии и организации труда. Изучение 
опыта передовых предприятий, сравнение себестоимости 
аналогичных видов изделий позволяют выявить неис
пользованные резервы и установить, какие обоснованные 
обязательства по снижению себестоимости может взять 
на себя коллектив предприятия, цех, участок, отдельный 
рабочий.

Величина себестоимости продукции зависит прежде 
всего от условий производства. На нее влияют уровень 
техники на заводе, степень ее использования, организа
ция труда рабочих и инженерно-технических работников, 
службы снабжения и сбыта и всех других подразделений.

Себестоимость зависит от уровня специализации и 
кооперирования предприятий. Укрупнение мелких фаб
рик и заводов, организация крупных фирм и объединений 
приводит, как правило, к снижению себестоимости про
дукции.

Но не только эти условия влияют на себестоимость. 
В нашей стране предприятия работают в разных клима
тических и почвенно-геологических зонах. На многих 
предприятиях на выпуск продукции оказывают непосред
ственное воздействие природные условия. В угольной, 
нефтедобывающей, газовой промышленности, в сельском 
хозяйстве и в лесозаготовительной промышленности се
бестоимость одинаковых изделий колеблется в несколько 
раз, а иногда и в несколько десятков раз в зависимости 
от природных условий и различий в транспортных рас
ходах.

На себестоимость влияют также цены на используе
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мые материалы, топливо, энергию, оборудование и уро
вень заработной платы всех работающих на предприятии. 
Это происходит потому, что она является денежным вы
ражением затрат.

Поэтому факторы, влияющие на себестоимость, де
лятся на заводские, зависящие от работы предприятий, 
отраслевые и народнохозяйственные, не зависящие от 
работы коллектива.

При анализе себестоимости надо учитывать эти раз
личия, в каждом конкретном случае рассматривать, ка
кова роль собственно предприятия, его коллектива в деле 
ее снижения.

Для обоснования снижения себестоимости важно раз
делить все расходы на условно-постоянные и условно-пе
ременные. К первой группе относятся расходы, величина 
которых при изменении объема выпуска продукции су
щественно не изменяется. Ко второй — расходы, размер 
которых возрастает или уменьшается соответственно уве
личению или уменьшению выпуска продукции. Например, 
при увеличении выпуска машин на заводе потребуются 
дополнительные затраты на сырье и основные материа
лы, технологическое топливо и энергию, основную зара
ботную плату производственных рабочих. Но заработная 
плата цехового и общезаводского управленческого пер
сонала не изменится. Не увеличатся расходы, связанные 
с амортизацией зданий цеха и заводоуправления, денеж
ные расходы на административно-хозяйственные нужды 
останутся прежними.

Эти особенности необходимо учитывать при выборе 
резервов снижения себестоимости.

Как определить величину снижения себестоимости? 
На каждом предприятии в составе техпромфинплана раз
рабатывается план повышения эффективности производ
ства, которым предусматриваются повышение произво
дительности труда за счет механизации или автоматиза-
3 К. Кирнарская 21



ции производственных процессов, изменение норм мате
риальных затрат благодаря применению прогрессивной 
технологии и т. д. Предположим, что в результате пре
дусмотренных мероприятий произойдет снижение норм 
расхода сырья, основных и вспомогательных материалов 
на 5% (при 55% содержания материалов в себестоимо
сти продукции), снижение норм расхода топлива и энер
гии на 3% (при удельном весе в себестоимости 6%), по
вышение производительности труда производственных 
рабочих на 8 и средней заработной платы на 4% (при 
удельном весе в себестоимости затрат на заработную 
плату производственных рабочих 15%). Тогда показа
тели снижения себестоимости можно получить таким об
разом:

Статья затрат Изменение по статье (%) Общее снижение 
себестоимости (%)

1. Сырье, основные и 
вспомогательные 
м атери алы ............... 100 95 *  100 - 5 5 ,Х 55—2,75

2. Топливо и электро
энергия .......................

3. Заработная плата про
изводственных рабочих

100

100 97

Юо_^  ^  __3 7
108 ’

100

3 х  6 _ о 1R
100 - ° ' 18

X 15 _ Q СГ
100 - 0,55

Выявление резервов снижения себестоимости — об
щая забота всех трудящихся. На каждой фабрике и за
воде, стройке и в автохозяйстве, на шахте и в руднике — 
на всех предприятиях нашей страны идет серьезный по
иск резервов экономии. Добиться выполнения и перевы
полнения плановых заданий при минимальных затратах 
трудовых и материальных ресурсов — цель, которую ста
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вят перед собой передовики производства. Они снижают 
себестоимость продукции за счет увеличения производи
тельности труда, экономии сырья и материалов, улучше
ния качества продукции. В развернувшееся по всей стра
не социалистическое соревнование за досрочное выпол
нение программы третьего, решающего года девятой 
пятилетки включились коллективы предприятий, цехов, 
смен, бригад, передовые рабочие.

ОПТОВЫЕ И РОЗНИЧНЫЕ ЦЕНЫ

В выполнении директив XXIV съез
да КПСС по повышению эф

фективности общественного производства на основе 
технического прогресса, лучшего использования произ
водственных фондов, повышения качества продукции, 
осуществления режима экономии важную роль играют 
плановые цены.

Цены при социализме используются в плановом хо
зяйстве в связи с наличием товарно-денежных отноше
ний, которые у нас имеют новое, присущее социализму со
держание. Товарно-денежные отношения при социализме 
качественно отличаются от капиталистических отноше
ний. Они формируются под воздействием основного эко
номического закона социализма и закона планомерного 
развития народного хозяйства и определяются новыми 
отношениями, основанными на общественной собствен
ности на средства производства. Поэтому и цены при со
циализме по своему содержанию и принципам обоснова
ния существенно отличаются от цен при капитализме.

В условиях частной собственности на средства произ
водства цену имеют рабочая сила, фабрики, заводы, зем
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ля. В условиях общественной собственности на средства 
производства ни земля, ни рабочая сила, ни фабрики, ни 
заводы не являются объектом купли-продажи и потому 
не имеют цены.

При капитализме цены подвержены стихийным коле
баниям процесса капиталистического воспроизводства, 
тогда как при социализме ценообразование подчинено 
действию основного экономического закона и закона пла
номерного развития народного хозяйства. Цены являются 
экономическим инструментом народнохозяйственного 
плана. Плановые цены — характерная черта цен при со
циализме; они планируются и одновременно сами при
званы способствовать выполнению планов.

Капитализм делает цены экономическим инструмен
том образования доходов эксплуататорских классов. 
В социалистическом обществе цены служат интересам 
обеспечения наиболее полного удовлетворения матери
альных и духовных запросов трудящихся. Это обеспечи
вается социалистической системой организации заработ
ной платы и системой розничных цен.

Общественная собственность на средства производ
ства при социализме порождает возможность использо
вания товарно-денежных отношений и закона стоимости 
в интересах всего общества. Поэтому возникает требова
ние к ценам обеспечивать экономические интересы пред
приятий, производящих и потребляющих продукцию, и 
экономические интересы общества в целом. То, что вы
годно обществу, должно быть выгодно и каждому пред
приятию. Этот важнейший принцип хозяйственной ре
формы является исходным принципом ценообразования.

Цены участвуют во взаимоотношениях предприятий 
друг с другом, так как станки, инструменты, приборы, 
металлы, пластмассы, топливо и энергию предприятия 
приобретают по ним. Себестоимость продукции в боль
шой мере зависит от уровня цен на используемые сред
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ства производства. Цены оказывают непосредственное 
влияние на уровень жизни трудящихся, так как в усло
виях все возрастающих денежных доходов населения при 
стабильных розничных ценах увеличивается покупатель
ная способность денег.

Кроме того, цены участвуют в формировании доходов 
государства, необходимых для развития просвещения, 
здравоохранения, повышения обороноспособности нашей 
страны и других общегосударственных задач. Еще в ре
шениях февральского (1927 г.) Пленума ЦК партии от
мечалось, что «в проблеме цен перекрещиваются все ос
новные экономические, а следовательно, и политические 
проблемы Советского государства» 1.

Коммунистическая партия Советского Союза и Совет
ское правительство проявляют постоянное внимание к 
ценам и определяют основные направления их совершен
ствования.

Все цены, действующие у нас в стране, подразделяют
ся на государственные плановые цены и цены колхозной 
торговли. Государственные цены распространяются на 
взаимоотношения государственных предприятий между 
собой, государственных предприятий с колхозами, госу
дарства с населением.

Цены колхозной торговли распространяются на про
дажу товаров на колхозном рынке. В общем объеме роз
ничного товарооборота удельный вес колхозного рынка 
незначителен — 2,4% в 1971 г .1 2. Цены колхозного рынка 
государством не устанавливаются, они зависят в боль
шой мере от соотношения спроса и предложения, однако 
находятся под влиянием государственных плановых цен. 
В зависимости от наличия необходимых населению това

1 «КПСС в резолюциях и решениях съездов, конференций и пле
нумов ЦК», ч. II. М., Госполитиздат, 1954, стр. 345.

2 См. юбилейный статистический ежегодник «Народное хозяй
ство СССР 1922—1972 гг.», стр. 390,
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ров в государственной и кооперативной торговле и уров
ня плановых розничных цен на эти товары изменяются 
цены на колхозном рынке.

По сфере действия и экономическому назначению раз
личаются следующие виды государственных плановых 
цен: оптовые цены предприятия, оптовые цены промыш
ленности и розничные цены.

Оптовая цена предприятия — цена, по которой пред
приятия реализуют свою продукцию другим предприя
тиям или сбытовым организациям. Этот вид цены дейст
вует во всех отраслях народного хозяйства. В промыш
ленности— это оптовая цена предприятия; в сельском 
хозяйстве — закупочная (сдаточная) цена; на транспор
те— грузовой тариф; в строительстве — сметная стои
мость строительного объекта. Особенность этих цен, по
зволяющая отнести их к одному виду,— их неразрывная 
связь с хозрасчетом предприятий. Оптовые цены пред
приятий призваны покрыть затраты на производство про
дукции и обеспечить прибыль, достаточную для внесения 
платы за производственные фонды, создания фондов 
предприятия и т. д.

Себестоимость является основным элементом оптовой 
цены. Оптовая цена предприятия непосредственно зави
сит от уровня затрат на производство продукции. Сни
жение себестоимости является главным условием роста 
прибыли. Следует различать индивидуальную себестои
мость, т. е. себестоимость каждого вида продукции на 
разных предприятиях, выпускающих ее, и среднеотрасле
вую себестоимость, отражающую средние по отрасли ус
ловия производства. Основой цены является среднеотрас
левая себестоимость, рассчитанная по прогрессивным 
нормам материальных и трудовых затрат предприятий, 
выпускающих большую часть продукции. Хотя затраты 
отдельных предприятий прямо не являются базой цены, 
они оказывают непосредственное воздействие на норма-
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тйвную отраслевую себестоимость, которая образует 
основу цены. Нормативная отраслевая себестоимость, от
ражая средние условия производства продукции при ис
пользовании прогрессивной техники, технологии, органи
зации труда, ближе всего соответствует общественно 
необходимым затратам на производство продукции и 
поэтому является основой цены. В этих условиях пред
приятия, имеющие затраты ниже среднеотраслевых, ока
зываются в лучших финансовых условиях и, наоборот, 
предприятия, недоиспользующие имеющиеся производст
венные ресурсы, получают меньше прибыли и оказыва
ются в худшем финансовом положении. Так, предполо
жим, что два предприятия в отрасли производят одну и 
ту же продукцию примерно в одинаковом количестве. На 
одном заводе себестоимость изделия 50, а на другом — 
60 руб. Тогда средняя себестоимость, принятая в расчет 
цены, составит 55 руб. Если цена по данному изделию 
установлена 60 руб. 50 коп. (при нормативе рентабельно
сти 10% к себестоимости), то на первом предприятии при 
продаже каждого изделия предприятие получит 10 руб. 
50 коп. прибыли, а на втором прибыль составит лишь 
50 коп. Очевидно, что такой метод обоснования цен спо
собствует изысканию резервов снижения себестоимости, 
так как чем ниже затраты по выпуску продукции, тем 
больше прибыль, которую получит предприятие при ее 
реализации. По оптовым ценам определяются объем то
варной и реализованной продукции и размер прибыли 
предприятия.

Оптовые цены предприятий имеют огромное значение 
для укрепления хозяйственного расчета, проведения но
вой системы планирования и экономического стимулиро
вания. Поэтому одновременно с реформой управления и 
планирования народным хозяйством проводилась рефор
ма оптовых цен. Новые цены, введенные в 1966—1967 гг., 
создали в основном хозрасчетные условия работы для
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большинства предприятий. Полностью ликвидированы 
убыточные отрасли, значительно уменьшилось количе
ство убыточных предприятий и видов продукции. Новые 
цены более полно отражают общественно необходимые 
затраты труда и способствуют ускорению технического 
прогресса, улучшению качества и ассортимента продук
ции. А. Н. Косыгин в докладе на XXIV съезде КПСС от
мечал: «Правильная система ценообразования должна 
усилить заинтересованность предприятий и объединений 
в обновлении продукции, улучшении ее качества, уско
рении научно-технического прогресса. Цены на новую 
технику следует устанавливать с учетом экономического 
эффекта, который дает ее применение, с тем чтобы она 
была выгодна и производителю и потребителю. Цены — 
это мощный рычаг экономического управления в руках 
социалистического государства, и мы должны пользо
ваться им умело и эффективно» ’. ■

Оптовые цены на машины, металлы, разные виды про
дукции химической промышленности устанавливаются 
единые по всей стране. Это создает одинаковые условия 
ведения хозяйства для всех предприятий, использующих 
машины, металлы.

В отраслях добывающей промышленности, сельском 
хозяйстве, производстве местных строительных материа
лов, где велики колебания себестоимости и потребители 
продукции, как правило, прикреплены к одному какому- 
нибудь источнику сырья, устанавливаются цены единые 
по бассейну (цены на уголь), по поясу (цены на нефть) 
или по зоне (цены на сельскохозяйственные продукты).

Однако во многих отраслях промышленности (нефте
добывающая, угольная, пищевая и др.) наблюдаются 1

1 А. Н. Косыгин. Директивы XXIV съезда КПСС по пятилетнему 
плану развития народного хозяйства СССР на 1971—1975 годы. М., 
Политиздат, 1971, стр. 56—57.
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резкие колебания себестоимости, которые не устраняются 
поясной дифференциацией цен. Для обеспечения хозрас
четных интересов таких предприятий наряду с поясной 
дифференциацией оптовых цен применяются расчетные 
цены, которые представляют собой разновидность опто
вых цен предприятия.

Оптовые цены промышленности — это цены, по кото
рым сбытовые организации в промышленности и оптовые 
торговые базы продают товары предприятиям и торгую
щим организациям. Они отличаются от оптовых цен 
предприятия на величину издержек и прибыли снабжен
ческо-сбытовых организаций, а также на величину на
лога с оборота по тем видам продукции, где он установ
лен. Структура оптовой цены промышленности показана 
в таблице.

Структура оптовых цен промышленности за  1970 г.
(в процентах к оптовым ценам)1

Вся
промыш
ленность

Отрасли
тяжелой

промышлен
ности

Отрасли
легкой

промышлен
ности

Оптовая цена промышленности 
В том числе:

издержки промышленных 
предприятий и сбытовых

100 100 100

организаций ...................
прибыль промышленных 
предприятий и сбытовых

73 77 68

организаций ................... 14,2 18,1 9,3
налог с оборота . . . . 12,8 4,9 22,7

1 Статистический ежегодник «Народное хозяйство СССР в 
1970 году». М., «Статистика», 1971, стр. 178.
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Налог с оборота, так же как и прибыль, является де
нежным выражением части прибавочного продукта, кото
рая включается в цену товара. Он имеет заранее опреде
ленный размер и изымается в госбюджет полностью в 
установленном размере после реализации продукции. Из 
средств производства налог с оборота имеется в ценах 
нефтепродуктов, газа и электроэнергии. Более широко 
налог с оборота используется в розничных ценах.

Оптовая цена промышленности призвана обеспечить 
предприятиям-потребителям одинаковую цену на про
дукцию одинакового качества. В машиностроении и хи
мической промышленности оптовые цены предприятий 
совпадают с оптовыми ценами промышленности. В таких 
отраслях, как нефтедобывающая и нефтеперерабатываю
щая, газовая промышленность и др., используются на
ряду с оптовыми ценами предприятий и оптовые цены 
промышленности. Система цен позволяет для предприя- 
тий-производителей обеспечить хозрасчетные условия ра
боты, а для потребителей продукции создать одинаковые 
условия при использовании взаимозаменяемой продук
ции. Так, разные виды топлива (уголь, мазут и газ) яв
ляются взаимозаменяемыми, но добыча угля обходится 
государству гораздо дороже добычи нефти и газа. Для 
потребителей оптовые цены на нефтетопливо и газ опре
делены с учетом установленного уровня цен на уголь. По
этому в оптовые цены на нефтетопливо и газ включается 
налог с оборота.

Розничные цены — это цены, по которым товары на
родного потребления (продовольственные и промышлен
ные) поступают через государственную торговлю населе
нию. Этим определяется значение розничных цен для 
обеспечения интересов населения и государства.

Они отражают затраты на производство и обращение 
продовольственных и промышленных товаров и склады
ваются из оптовой цены и накидки в пользу торговых

30



организаций. Накидку на оптовую цейу (или скидку с 
розничной цены) торговые организации получают для 
возмещения издержек обращения и образования у них 
хозрасчетной прибыли.

Розничные цены являются важным экономическим 
инструментом осуществления принципа равной оплаты 
за равный труд. Это предполагает единство розничных 
цен на важнейшие товары народного потребления либо 
в целом по стране, либо по поясам.

Через них государство воздействует на уровень бла
госостояния трудящихся, поскольку розничные цены на 
предметы потребления непосредственно влияют на спрос 
населения по разным продовольственным и промышлен
ным товарам. Политика экономически обоснованного 
снижения уровня розничных цен — важное условие повы
шения материального благосостояния трудящихся и обес
печения экономических интересов государства.

Намеченные XXIV съездом КПСС задания по повы
шению реальных доходов трудящихся на основе повы
шения зарплаты, выплат и льгот из общественных фон
дов, а также мероприятия по увеличению продажи това
ров населению и объема платных услуг обусловили 
стабильность розничных цен наряду с их снижением по от
дельным видам товаров. «Большая и сложная задача 
насыщения рынка предметами народного потребления,— 
сказал на XXIV съезде КПСС Л. И. Брежнев,— должна 
решаться при стабильном уровне государственных роз
ничных цен, а по мере создания необходимых экономи
ческих предпосылок — и при снижении цен на отдельные 
виды товаров» Ч

Розничные цены устанавливаются с учетом объема 
производства товаров и спроса населения по отдельным 
товарным группам. Тем самым создается целая система, 1

1 «Материалы XXIV съезда КПСС», стр. 52—53.
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в которой цены на разные товары находятся в экономичег- 
ски обоснованном соотношении. Важнейшими соотноше
ниями розничных цен являются: соотношение цен на про
довольственные и промышленные товары; соотношение 
цен в группе продовольственных товаров; соотношение 
цен по группе промышленных товаров.

Для продовольственных товаров устанавливаются 
обоснованные соотношения по взаимозаменяемым видагм 
продукции—-на мясо и рыбу, мясо и яйцо, рыбу и яйцо 
и другие продукты.

Правильные соотношения цен по этим видам продук
ции— непременное условие обеспечения баланса произ
водства и потребления важнейших продуктов питания. 
Недоучет взаимозаменяемости продуктов питания приво
дит к нарушению структуры товарооборота, ухудшению 
снабжения населения этими продуктами.

Определенные соотношения в ценах необходимы на 
готовые к употреблению продукты и сырье, пошедшее на 
их изготовление. Это соотношение важно как для про
довольственных (цены на сахар, муку, масло и цена тор
та), так и для промышленных товаров (цена ткани, рас
ходы на пошив и цена готовых швейных изделий).

Розничные цены устанавливаются с учетом качествен
ных параметров изделий: на холодильники — с учетом их 
емкости, на телевизоры — с учетом площади экрана, на 
продукты питания — с учетом содержания полезных ве
ществ (процент жирности, белка и т. д.). Такой порядок 
ценообразования способствует обеспечению спроса раз
ных групп населения как по товарам длительного поль
зования, так и по продуктам повседневного потребления.

Проводя определенную политику розничных цен, го
сударство включает разную величину налога с оборота в 
цены отдельных видов товаров народного потребления. 
Так, при реализации изделий, не являющихся предметом 
первой необходимости (ювелирные изделия, парфюмер
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ные товары и др.), государство получает более значи
тельную часть налога с оборота, чем при реализации то
варов первой необходимости, массового спроса.

Многие виды товаров первой необходимости, прежде 
всего товары детского ассортимента, школьно-письмен
ные принадлежности, медицинские товары, реализуются 
населению по ценам, не включающим налог с оборота. 
Он отсутствует в ценах на большинство продуктов жи
вотноводства (мясо, животное масло, некоторые виды 
колбасных изделий, творог жирный и др.). В то же время 
высока доля налога с оборота в ценах товаров, потреб
ление которых вредно (алкогольные напитки, табачные 
изделия). Цены призваны способствовать ограничению 
спроса на них.

Различия видов цен отражаются в их неодинаковой 
структуре. Структура разных видов цен, показывающая 
удельный вес отдельных элементов цены, может быть 
представлена следующей схемой.

Себестоимость Прибыль
Наценка

сбытовой
организации

Налог 
с оборота

Торговая
накидка
(скидка)

Оптовая цена предприятия

Оптовая цена промышленности

Р о з н и ч н а я  ц е н а

Как известно, различные виды цен находятся в опре
деленной системе, обеспечивающей их единство. Оно со
стоит в том, что вся система строится с учетом требова
ний экономических законов социализма и необходимости
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отражения в ценах общественно необходимых затрат 
труда. Все виды цен взаимосвязаны. Так, уровень роз
ничной цены в большой мере зависит от уровня закупоч
ных цен на продукцию сельского хозяйства, а уровень 
цен на машины определяется уровнем цен на металл, 
уголь, злектрознергию и т. д. Розничные цены находятся 
в определенном соотношении с закупочными ценами на 
сельскохозяйственные продукты, обеспечиваются эконо
мически обоснованные соотношения цен на средства про
изводства и предметы потребления и другие важнейшие 
ценностные соотношения.

Одним из важнейших принципов планового ценооб
разования является сочетание стабильности и гибкости 
цен. Стабильность, выражающаяся в устойчивости цен 
в течение определенного планового периода, возможна 
лишь при социализме. В этом заключается одно из пре
имуществ плановой системы цен по сравнению со стихий
но складывающимися на капиталистическом рынке. Ста
бильные цены являются надежным ориентиром для 
предприятий в их хозрасчетной деятельности, позволяют 
определить нормативы стимулирования на перспективу, 
способствуют упорядочению учета, планирования и ана
лиза хозяйственной деятельности предприятий и отрас
лей. Они необходимы для планирования устойчивых на
роднохозяйственных связей между отраслями.

Стабильность обеспечивается тем, что массовые и ча
стичные пересмотры цен производятся через сравнитель
но длительные отрезки времени, в течение которых про
исходят значительный рост производительности труда, 
снижение затрат на производство продукции, существен
но изменяются спрос и предложение по многим видам 
продукции.

В период между массовыми и частичными пересмот
рами цен осуществляются меры по текущему регулиро
ванию цен: устанавливаются цены на новые сорта, марки
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продукции и параллельно изменяются цены на ранее вы
пускавшиеся изделия; изменяются цены в связи с суще
ственным снижением затрат на производство (переход 
от временных цен к постоянным); изменяются цены с 
учетом значительного увеличения выпуска продукции 
ит. д.

Для обеспечения гибкости цен широко применяются: 
система надбавок и скидок к ценам в зависимости от ка
чества продукции; временно повышенные цены на новые 
виды высококачественных товаров, пользующихся боль
шим спросом у населения, с последующим их снижением 
по мере развертывания производства и удовлетворения 
спроса; ступенчатые (подвижные) цены, прежде всего в 
машиностроении; сезонная дифференциация цен для 
увязки спроса и предложения по отдельным видам това
ров народного потребления; система фиксированных пла
тежей, позволяющих изменять уровень цен для произво
дителей при сохранении прежнего уровня цен для потре
бителей.

Таким путем обеспечивается сочетание стабильности 
с подвижностью (гибкостью) цен, что необходимо для 
стимулирования технического прогресса, освоения про
изводства новых видов изделий, более активного влияния 
на спрос и предложение по разным товарам.

Обеспечение стабильности и подвижности, создание 
взаимоувязанной системы цен возможны лишь при соче
тании централизованного планового ценообразования с 
предоставлением министерствам, объединениям, пред
приятиям, республиканским и местным органам государ
ственного управления права устанавливать цены на от
дельные виды продукции.

Вопросы утверждения и изменения уровня оптовых 
цен на промышленную и сельскохозяйственную продук
цию и розничных цен на продовольственные и промыш
ленные товары как в целом, так и по отдельным видам
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продукции решает Совет Министров СССР. Он же при
нимает решения об изменении общего уровня тарифов- 
на грузовые и пассажирские перевозки железнодорож
ным, морским, речным и воздушным транспортом и по 
другим наиболее общим вопросам уровня цен.

Практическое решение вопросов ценообразования по
требовало создания системы органов, занимающихся 
обоснованием, утверждением цен и осуществлением кон
троля за правильностью их применения.

Центральным органом планового ценообразования яв
ляется Государственный комитет цен Совета Министров 
СССР. В союзных республиках созданы государственные 
комитеты цен советов министров союзных республик. 
В областях и краях созданы отделы цен обл (край) испол
комов Советов депутатов трудящихся. Государственный 
комитет цен утверждает оптовые цены на важнейшие 
виды продукции тяжелой промышленности (уголь, нефть, 
металлы, продукция химической промышленности, маши
ны и др.), оптовые цены на сырье и продукты сельского 
хозяйства, прейскуранты розничных цен на важнейшие 
виды продовольственных и промышленных товаров, та
рифы на грузовые и пассажирские перевозки и другие 
виды цен.

Комитет цен проводит в жизнь политику партии и 
правительства в области цен, организует работу по це
нообразованию в стране, контролирует правильность 
применения утвержденных им цен и тарифов.

На многие виды продукции оптовые и розничные цены 
устанавливают республиканские комитеты цен, отрасле
вые министерства, ведомства. На продукцию собствен
ного капитального строительства, изделия, изготовляе
мые по разовым заказам, и в некоторых других случаях 
цены устанавливают директора предприятий по догово
ренности с заказчиком.

Контроль за правильностью установления и примене
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ния цен в новых условиях хозяйствования приобретает 
исключительно важное значение. В своем докладе на 
XXIV съезде КПСС А. Н. Косыгин отмечал: «Всякие по
пытки получить прибыль за счет обхода государственных 
цен или повышения их, нарушения установленного ассор
тимента и стандартов являются антигосударственной 
практикой»

ПРИБЫЛЬ И ЕЕ РАСПРЕДЕЛЕНИЕ. 
РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ ПРЕДПРИЯТИЯ

В новых условиях хозяйствования 
одним из важнейших экономиче

ских показателей деятельности социалистических пред
приятий и объединений является прибыль. В отличие от 
себестоимости, показывающей затраты предприятия 
лишь на производство и реализацию продукции, прибыль 
наиболее полно отражает все стороны хозяйствования: 
производственную деятельность предприятия, снабжен
ческую и финансовую работу, эксплуатацию жилищно- 
коммунального хозяйства и т. д. Ее размер по предприя
тию определяется путем суммирования прибыли от реа
лизации товарной продукции, продукции подсобного 
сельского хозяйства, автохозяйства и других подразде
лений и служб, а также от учета внереализационных до
ходов (прибыль от эксплуатации жилищно-коммуналь
ного хозяйства, поступления от списания безнадежных 
долгов, полученные штрафы, пени, проценты и т. д.).

Значение прибыли особенно выросло в новых усло
виях хозяйствования, когда усилились хозрасчетные ме
тоды управления и стали широко использоваться мате- 1

1 «Материалы XXIV съезда КПСС», стр. 170.

37



риальные стимулы повышения эффективности производ
ства. В новых условиях показатель прибыли превратился 
в один из основных директивных показателей.

Прибыль имеет большое народнохозяйственное значе
ние как один из источников социалистического расширен
ного воспроизводства, основной источник доходов госу
дарственного бюджета. В директивах XXIV съезда КПСС 
по пятилетнему плану развития народного хозяйства на 
1971—1975 гг. указывается на необходимость «улучшить 
планирование прибыли как основного источника доходов 
государства»

Прибыль при социализме по своему содержанию ко
ренным образом отличается от прибыли в условиях ка
питализма, когда она является определяющей целью 
производства. При капитализме рабочая сила является 
товаром, она продается и покупается. Купив ее, капита
листы присваивают себе результаты труда рабочих, ко
торым выплачивается лишь заработная плата, необходи
мая для восстановления рабочей силы. Все, что создано 
трудом рабочих сверх этих выплат, является прибавоч
ной стоимостью, которая выступает в форме прибыли ка
питалистов. Прибыль выражает.отношения эксплуатации 
и является формой присвоения чужого труда.

В условиях социализма источником прибыли является 
труд свободных от эксплуатации людей. Трудящиеся 
часть стоимости вновь созданного продукта получают для 
себя в виде заработной платы, а другая часть образует 
стоимость продукта для общества — чистый доход. Он 
используется в интересах всех трудящихся, всего госу
дарства. Чистый доход служит удовлетворению потреб
ности социалистического общества в развитии производ
ства, обеспечении обороноспособности страны, управле
нии народным хозяйством, образовании общественных 1

1 «Материалы XXIV съезда КПСС», стр. 296.
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фондов потребления. Рост общественных фондов потреб
ления наглядно подтверждает использование чистого 
дохода для улучшения материального положения пре
старелых, повышения уровня образования, культуры со
ветских людей. Весь чистый доход в нашей стране ис
пользуется для повышения благосостояния трудящихся, 
достижения высшей цели общественного производства 
при социализме — наиболее полного удовлетворения ма
териальных и культурных потребностей людей.

Как же образуется чистый доход? Реализовав произ
веденную продукцию по оптовым ценам, предприятия 
получают выручку. Часть ее идет на покрытие материаль
ных затрат — использованных материалов, топлива, 
электроэнергии, стоимости износа зданий, сооружений, 
машин, оборудования. Другая часть является валовым 
доходом предприятия. Из этой суммы предприятие вып
лачивает заработную плату работающим. Оставшаяся 
часть образует чистый доход, или денежные накопления 
предприятия. Он распадается на две части: прибыль 
предприятия и централизованный чистый доход (налог с 
оборота). Образование чистого дохода можно проследить 
по следующей схеме:

Выручка от реализации продукции

Материальные затраты 
по производству 

реализоганЕой продукци
Валовой доход

Заработная
плата

Чистый доход 
(денежные 

накопления)

Чистый до- Централи- 
ход пред- зованный 

приятия чистый 
(прибыль) доход
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Весь чистый доход (денежные накопления) исполь
зуется в интересах государства, на благо трудящихся, 
для удовлетворения их возрастающих материальных и 
духовных потребностей. Однако пути использования при
были и налога с оборота разные.

Централизованная часть чистого дохода (налог с обо
рота) вносится в доход государственного бюджета сразу 
же после реализации той группы товаров, где налог с 
оборота имеется. Рост производства соответствующих ви
дов товаров определяет увеличение поступлений налога 
с оборота в бюджет нашей страны с 23,6 млрд. руб. в 
1950 г. до 54,5 млрд. руб. в 1971 г . '.

Вторая часть чистого дохода — это прибыль пред
приятий. В 1971 г. она достигла 90,1 млрд, вместо 
5,2 млрд. руб. в 1950 г. и составила более 60% денежных 
накоплений государства.

Доля прибыли в денежных накоплениях нашего госу
дарства за последнее десятилетие существенно возросла, 
а налога с оборота — снизилась при абсолютном их 
росте.

Если в 1960 г. на долю налога с оборота приходилось 
около 48%, а на долю прибыли лишь около 39%, то в 
1965 г. их удельный вес в денежных накоплениях госу
дарства почти сравнялся, а в 1971 г. прибыль была ос
новным источником государственного бюджета, а налог 
с оборота занимал немногим более 35%.

В докладе А. Н. Косыгина на XXIV съезде КПСС го
ворится: «Новая система экономического стимулирова
ния, основанная на укреплении и развитии хозрасчета, 
предполагает усиление роли прибыли в народном хозяй
стве. Мы рассматриваем прибыль и рентабельность как 1

1 См. юбилейный статистический ежегодник «Народное хозяй
ство СССР 1922—1972 гг.», стр. 465.
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важные показатели эффективности производства. Вместе 
с тем прибыль — это основной источник не только хозрас
четных фондов предприятий и объединений, но и важней
ший источник доходов государственного бюджета» *.

Прибыль призвана обеспечить хозрасчетные интересы 
предприятий, отдельных тружеников и интересы обще
ства. Возможность сочетания различных экономических 
интересов предполагает ее обоснованное формирование 
и распределение.

Распределение прибыли осуществляется в зависимо
сти от результатов деятельности предприятий и поэтому 
увеличивает заинтересованность производственных кол
лективов в повышении эффективности использования ма
териальных, трудовых и финансовых ресурсов. При по
мощи распределения прибыли создаются хозрасчетные 
фонды предприятий и объединений, централизованные 
фонды отраслей и формируются доходы государствен
ного бюджета.

Существует определенный порядок распределения 
прибыли. Сначала из нее исключается та часть, которая 
имеет строго целевой характер и используется в особом 
порядке (прибыль, получаемая от подсобного сельского 
хозяйства, от реализации товаров ширпотреба из отхо
дов, новых видов товаров бытовой химии, культурно-бы
тового назначения и хозяйственного обихода, изготовлен
ных из нестандартного сырья), а также прибыль, направ
ляемая на другие цели в размерах, устанавливаемых ре
шениями Совета Министров СССР.

Из оставшейся части прибыли производят:
1) взносы в государственный бюджет платы за про

изводственные основные фонды и нормируемые оборот
ные средства; 1

1 А. Н. Косыгин. Директивы XXIV съезда КПСС по пятилетнему 
плану развития народного хозяйства СССР на 1971—1975 годы, 
стр. 55.
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2) взносы в бюджет фиксированных платежей;
3) уплату процентов банку за кредит.
Оставшаяся прибыль (расчетная) используется для

образования фондов экономического стимулирования: 
для материального поощрения, социально-культурных 
мероприятий и жилищного строительства и фонда разви
тия производства.

Прибыль, оставшаяся после проведения этих расче
тов, направляется на покрытие плановых затрат на:

финансирование централизованных капитальных вло
жений и погашение кредита, предоставленного на капи
тальные вложения;

погашение кредита, выданного на затраты по увели
чению производства товаров народного потребления, по 
выпуску новой продукции, повышению качества, надеж
ности и долговечности изделий;

финансирование прироста собственных оборотных 
средств;

покрытие убытков от жилищно-коммунального хозяй
ства, расходов по хозяйственному содержанию культур
но-просветительных учреждений и пионерских лагерей;

финансирование других плановых затрат;
отчисления в резерв министерства для оказания фи

нансовой помощи;
отчисления вышестоящим организациям в порядке пе

рераспределения прибыли.
Разница между общей суммой прибыли и перечислен

ными платежами направляется в бюджет в виде свобод
ного остатка прибыли.

Порядок распределения прибыли показан на схеме.
Плата за производственные фонды является новым 

видом платежей в бюджет, возникшим в ходе хозяйствен
ной реформы. Она призвана повысить заинтересован
ность предприятий в лучшем использовании основных 
производственных фондов и нормируемых оборотных
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средств. Плата за фонды исчисляется в процентах к пер
воначальной стоимости основных производственных фон
дов и нормируемых оборотных средств. Норма платы за 
фонды в настоящее время установлена для большинства 
предприятий 6%, для отдельных отраслей и предприятий 
с низкой рентабельностью в размере 3%. Предприятия, 
у которых даже при 3% платы за фонды не оказывается 
прибыли для образования фондов экономического стиму
лирования, освобождаются от нее.

Плату за фонды взимают и с собственных оборотных 
средств предприятия — с фактических нормируемых за
пасов товарно-материальных ценностей за вычетом кре
дитов банка и нормальной кредиторской задолженности; 
кроме того, плата за фонды исчисляется и со сверхплано
вых запасов неустановленного оборудования на действу
ющих предприятиях.

Так как непроизводственные основные фонды пред
приятий влияют на показатели прибыли иначе, чем ос
новные фонды производственного назначения, плата за 
фонды с них не взимается. Действительно, такие основ
ные фонды непроизводственного назначения, как жилые 
дома, клубы, пионерские лагеря, стадионы и пр., не свя
заны непосредственно с фондоотдачей предприятия. Кро
ме того, если бы взималась плата за фонды с жилых до
мов, детских садов и т. д., предприятия стремились бы 
к уменьшению этих фондов, что в конечном счете ухуд
шило бы социально-культурные условия жизни коллекти
вов. Поэтому ни экономически, ни социально не оправ
дано взимание платы за пользование основными фон
дами непроизводственного назначения.

Фиксированные (рентные) платежи — это форма изъ
ятия у предприятий чистого дохода, получаемого незави
симо от деятельности предприятий. Такие платежи взи
маются с предприятий, работающих в условиях относи
тельно лучших, чем средние по отрасли. Известно, что
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различия в затратах на производство одинаковой про
дукции очень велики прежде всего в отраслях добываю
щей промышленности, где особо благоприятные природ
но-климатические и транспортные условия оказывают 
существенное влияние на величину прибыли предприя
тий. Для таких предприятий устанавливаются фиксиро
ванные платежи.

В обрабатывающей промышленности колебания се
бестоимости меньше, чем в добывающих отраслях, од
нако они существуют из-за различий в технической осна
щенности, применяемой технологии, различий в специа
лизации и других технико-экономических условий, не за
висящих от работы предприятий. Для находящихся в 
наиболее благоприятных условиях предприятий, имею
щих прибыль, существенно превышающую среднеотрас
левой норматив, также устанавливаются фиксированные 
платежи.

Размеры фиксированных платежей в добывающих 
отраслях промышленности определяются в виде твердой 
суммы (рубли, копейки) с тонны нефти, руды, с 1000 м3 
газа. В обрабатывающих отраслях промышленности они 
устанавливаются в целом для предприятия в процентах 
от стоимости реализованной продукции — в оптовых це
нах предприятия или в твердых суммах. Поскольку раз
меры фиксированных платежей устанавливаются ста
бильными на несколько лет, предприятия заинтересова
ны в увеличении прибыли.

Экономические интересы коллектива предприятия и 
отдельных работников удовлетворяются за счет средств 
фондов экономического стимулирования, образующихся 
из прибыли предприятия. Создание таких фондов способ
ствует повышению заинтересованности коллективов пред
приятий в увеличении объема выпускаемой продукции, 
внедрении прогрессивной техники, так как это — условие 
повышения прибыли предприятия, а следовательно, по
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вышения уровня оплаты труда и материального поощре
ния работников. Отчисления в фонды экономического 
стимулирования призваны нацеливать коллективы пред
приятий принимать напряженные планы и выполнять их.

В настоящее время образуются два фонда поощ
рения:

а) фонд материального поощрения;
б) фонд социально-культурных мероприятий и жи

лищного строительства.
Первый из них предназначен для индивидуального 

поощрения работников за общие результаты деятельно
сти предприятия. Средства фонда материального поощ
рения используются на премирование рабочих, инже
нерно-технических работников, для выплаты премий кол
лективам и отдельным работникам — победителям внут
ризаводского соревнования.

Второй фонд призван способствовать улучшению об
щих социально-культурных условий жизни коллектива. 
Его средства используются для улучшения культурно- 
бытового и медицинского обслуживания работников пред
приятий, приобретения путевок в дома отдыха и санато
рии, на оборудование столовых, буфетов, клубов, детских 
учреждений и многие другие нужды коллективов пред
приятий.

Использование фондов экономического стимулирова
ния является средством усиления материальной заинте
ресованности трудящихся в повышении эффективности 
работы предприятия.

Источником образования фондов материального по
ощрения и социально-культурных мероприятий явля
ется прибыль предприятий. Их размеры по министерст
вам, объединениям, предприятиям определяются на пя
тилетие и по годам с учетом небходимости соблюдения 
экономически обоснованных соотношений роста зара
ботной платы, производительности труда, прибыли и

46



других плановых показателей. Пятилетний план на 
1971—1975 гг. предусматривает при соблюдении этих 
соотношений устранить в течение пятилетки необосно
ванные различия в размерах поощрения работников.

При обосновании фонда материального поощрения 
исходят из стабильности нормативов отчислений за каж
дый процент роста реализации продукции, каждый про
цент роста прибыли и общей рентабельности, каждый 
процент увеличения (или снижения) темпов роста про
изводительности труда. Эти нормативы определяются в 
процентах к фонду заработной платы.

В 1970 г. промышленные предприятия отчислили в 
фонды материального поощрения 4 млрд., а в фонды со
циально-культурных мероприятий и жилищного строи
тельства— 1,4 млрд. руб. За счет средств этих фондов 
предприятия смогли улучшить жилищные условия рабо
чих. и служащих, построить детские сады, ясли. Большое 
значение в усилении материальной заинтересованности 
имели средства фондов материального поощрения, по
зволившие обеспечить более 'Д всего прироста средней 
зарплаты рабочих и служащих. Выплата вознагражде
ний по итогам года с учетом непрерывности стажа и ка
чества работы способствует повышению роста произво
дительности труда работающих.

Фонд развития производства относится к группе фон
дов экономического стимулирования, хотя из него не вы
даются премии, на его средства не строятся жилые дома, 
клубы, санатории. Он используется для расширения и 
совершенствования производства, повышения техниче
ского и технологического уровня, улучшения условий 
труда. Только в 1970 г. отчисления в фонды развития про
изводства составили 3,6 млрд. руб. Поэтому каждое 
предприятие заинтересовано в использовании таких 
средств.

Источниками образования фонда являются часть
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амортизационных отчислений, предназначенных на пол
ное восстановление основных производственных фондов, 
часть прибыли предприятия, а также выручка от реали
зации выбывшего и излишнего имущества, относящегося 
к основным фондам.

Для министерств и ведомств установлены средние 
нормативы отчислений, амортизации в фонд развития 
производства от 30 до 45%, которые можно дифференци
ровать по отраслям, группам предприятий в пределах до 
50% в зависимости от удельного веса машин и оборудо
вания в составе основных фондов и их технического со
стояния.

Образование фонда развития производства неразрыв
но связано с потребностями технического прогресса, т. е. 
с основными фондами, а не с оборотными средствами. 
Поэтому норматив его образования связан только со 
стоимостью основных производственных фондов пред
приятия. Средства фонда развития предназначены для 
финансирования капитальных вложений по внедрению 
новой техники, повышению качества продукции, для осу
ществления механизации и автоматизации производст
венных процессов, модернизации оборудования, совершен
ствования организации производства и труда и т. д. Они 
также могут направляться на погашение банковских 
ссуд, полученных на внедрение новой техники, совершен
ствование производства и т. д. Средства, не использован
ные в течение года, остаются в распоряжении предприя
тия и служат важным источником повышения техниче
ского уровня производства и его эффективности.

Таким образом, показатель прибыли является основ
ным источником расширенного социалистического вос
производства и экономического стимулирования работни
ков предприятий. Прибыль служит интересам предприя
тий и трудящихся, народному хозяйству и обществу в 
целом.

48



If
Однако этого показателя недостаточно для того, что

бы судить о качестве, эффективности работы предпри
ятия, чтобы оценить итоги хозяйствования, сравнить ре
зультаты работы разных предприятий. Предположим, 
что одно из них, реализовав продукцию, получило годо
вую прибыль 500 тыс. руб., а другое — 700 тыс. руб. Ка
кое предприятие работало лучше? Чтобы ответить на 
этот вопрос, надо знать, какие основные фонды и обо
ротные средства имелись в его распоряжении. Именно 
они в условиях технического прогресса определяют рост 
производительности труда рабочих и результативность 
всего производства. Если первое предприятие использо
вало основных фондов и оборотных средств на сумму 
2,5 млн. руб., а второе — на 5 млн. руб., то сопоставле
ние прибыли со стоимостью основных и оборотных фон
дов показывает, что первое предприятие работало лучше 
второго, так как на каждый рубль основных и оборотных 
фондов давало больше необходимой народному хозяй
ству продукции и прибыли.

Этот относительный показатель, характеризующийся 
отношением прибыли к среднегодовой стоимости основ
ных и нормируемых оборотных средств, отражает рента
бельность предприятия. Рентабельность первого пред- 

оап/ / 500ХЮ0 чприятия составляла 20% (—gggo— '> а ВТ0Р0Г0 — лишь

Н% ( 700ХЮ0
500 ) '

Показатель рентабельности комплексно выражает 
условия хозяйственной деятельности. Он способствует 
не только снижению себестоимости, но и лучшему ис
пользованию производственных фондов, а также от
ражает объем всех использованных ресурсов предприя
тия.

Рентабельность в новых условиях определяется по 
следующей формуле:
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Я X 100 
ф

где Р  — уровень рентабельности;
П  — прибыль;
Ф  — стоимость основных производственных фондов и 

нормируемых оборотных средств.
Основные производственные фонды оцениваются по 

первоначальной стоимости. Оборотные средства включа
ются в виде среднегодовой стоимости нормируемых 
средств. Если балансовая прибыль по плану рассматри
ваемого предприятия составляет 8000 тыс. руб., а пла
нируемая среднегодовая стоимость основных производ
ственных фондов в первоначальной , оценке 48 500 тыс., 
среднегодовая стоимость нормируемых оборотных средств 
по плану — 9600 тыс. руб., общая рентабельность соста
вит:

8000 х  ЮО 
48 500 +  9600 13,7%.

Вычисленный таким образом показатель характери
зует рентабельность предприятия, увеличение которой 
при одних и тех же условиях производства свидетельст
вует о росте прибыли на каждый рубль основных фондов 
и оборотных средств.

Показатель уровня рентабельности отрасли, предпри
ятия, исчисленный как отношение прибыли к фондам, 
пришел на смену рентабельности, исчисленной как отно
шение прибыли к полной себестоимости. В новом пока
зателе зафиксированы все производственные фонды и 
оборотные средства, тогда как в ранее действовавшем 
отражалось использование лишь текущих затрат предпри
ятия. Однако для характеристики рентабельности по от
дельным видам промышленной продукции определяется
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отношение прибыли от реализованной продукции к себе
стоимости той же продукции, так как рассчитывать рен
табельность единицы каждого вида продукции по отно
шению к основным производственным фондам и норми
руемым оборотным средствам на большинстве предприя
тий невозможно и вряд ли оправдано.

Использование показателя рентабельности мобилизует 
предприятия на получение большей суммы прибыли на 
каждый рубль вложений в стоимость зданий, сооруже
ний, оборудования и всех других материальных затрат, 
способствует лучшему использованию материальных, 
трудовых и финансовых ресурсов и обеспечивает повы
шение эффективности производства.

В новых условиях планирования и стимулирования 
норматив рентабельности дается предприятиям в каче
стве одного из важнейших плановых заданий. Он имеет 
директивный характер и служит для оценки работы пред
приятия, объединения, определения нормативов отчисле
ний в фонды экономического стимулирования.

Рентабельность различна в разных отраслях про
мышленности и даже на предприятиях одной и той же от
расли. Это связано с особенностями производства раз
ных отраслей и предприятий, зависит от экономической 
обоснованности цен. Различия в стоимости и структуре 
основных фондов, характере и условиях производства, 
снабжении и сбыте, степени технического оснащения, ка
честве хозяйствования предприятий отражаются в себе
стоимости продукции и прямо влияют на размер прибыли 
и рентабельности предприятий. При определении при
были и рентабельности предприятия их величина тем 
больше, чем ниже себестоимость каждого вида изделия, 
ибо размер плановой прибыли предприятия, объединения 
определяется как разность между выручкой от реализа
ции продукции по оптовым ценам предприятия и плано
вой себестоимостью этих же изделий. Поэтому от уровня

51



себестоимости продукции в наибольшей мере зависят 
прибыль и рентабельность предприятий.

На размер прибыли и рентабельность также оказы
вает влияние увеличение (или уменьшение) выпуска от
дельных наименований изделий. Поскольку рентабель
ность разных изделий неодинакова, то изменение их 
удельного веса в общем объеме выпуска продукции при
ведет к изменению прибыли и рентабельности. Предпо
ложим, что предприятие выпускает три вида продукции, 
рентабельность которых равна 25, 10 и 5%, а удельный 
вес в объеме выпуска составляет соответственно 20, 20 и 
60%, средняя рентабельность ассортимента равна 10%: 

25 X 20 10 X 20 5 X 60
100 +  100 +  100 ■

Если доля первого вида продукции уменьшается до 
10%, а доля второго увеличится до 30, то средняя рента
бельность составит лишь 8,5%:

25 X 10 10 X 30 5 X 60
100 +  100 +  100 '

Влияние структуры ассортимента на рентабельность 
производства заставляет предприятия добиваться повы
шения рентабельности всех предусмотренных планом из
делий, увеличивать их выпуск.

Большое влияние на прибыль и рентабельность ока
зывает повышение качества продукции, так как изделия 
улучшенного качества реализуются, как правило, по бо
лее высоким ценам, в которых предусматривается повы
шенный норматив рентабельности. При выпуске продук
ции низкого качества финансовые результаты деятельно
сти предприятий ухудшаются.

Поскольку показатели прибыли и рентабельности ха
рактеризуют все стороны работы, то в них отражаются 
не только показатели реализации товарной продукции,
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но и успехи и неудачи в ведении непромышленных хо
зяйств (сельского или автохозяйства и др.), в осущест
влении услуг непромышленного характера, а также вне
реализационные прибыли и убытки, штрафы, пени, неус
тойки и др.

Задача дальнейшего развития экономики, создания 
материально-технической базы коммунизма и обеспече
ния роста благосостояния советского народа требует уве
личения прибыли и рентабельности всех предприятий. 
Чем больше будет произведено прибыли при прочих рав
ных условиях, тем, следовательно, лучше использованы 
материальные, трудовые и финансовые ресурсы, тем 
больше произведено продукции с меньшими затратами, 
тем больший объем общественных потребностей будет 
удовлетворен за счет имеющихся ресурсов государства. 
На XXIV съезде КПСС указывалось, что использование 
прибыли и рентабельности наряду с другими экономиче
скими инструментами плановой системы (себестоимо
стью, ценами, кредитом и др.) должно побуждать пред
приятия брать на себя напряженные планы, более рацио
нально использовать капиталовложения и трудовые ре
сурсы, стимулировать ускорение научно-технического 
прогресса, рост производительности труда и повышение 
качества продукции.

ПУТИ ПОВЫШЕНИЯ 
РЕНТАБЕЛЬНОСТИ ПРЕДПРИЯТИЯ

Выполнение грандиозных социаль
но-экономических задач, постав

ленных XXIV съездом КПСС, требует изыскания резер
вов экономии, повышения рентабельности для обеспече
ния народного хозяйства необходимыми накоплениями.
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На всех предприятиях нашей страны идет активный 
хозяйственный поиск путей достижения наибольших ре
зультатов с наименьшими затратами трудовых и мате
риальных ресурсов, так как из накоплений предприятий 
складываются средства, необходимые для выполнения 
девятого пятилетнего плана.

На каждом предприятии и в целом по народному хо
зяйству уровень рентабельности тем выше, чем больше 
прибыль, полученная за данный период, при меньшей 
стоимости использованных основных фондов и нормиру
емых оборотных средств. Вот почему для повышения эф
фективности работы предприятий и всего народного хо
зяйства необходимо все более полное использование про
изводственных ресурсов, выявление резервов экономии 
трудовых и материальных затрат во всех цехах, участках 
и службах предприятий. Л. И. Брежнев в докладе «О пя
тидесятилетии Союза Советских Социалистических Рес
публик» указывал, что «главная задача сейчас — это 
круто изменить ориентацию, перенести упор на интен
сивные методы ведения хозяйства, обеспечить тем самым 
серьезное повышение эффективности экономики. Речь 
идет о том, чтобы экономический рост все в большей сте
пени происходил путем повышения производительности 
труда и ускорения научно-технического прогресса, пу
тем более полного использования действующих производ
ственных мощностей, путем повышения отдачи от каж
дого вложенного в хозяйство рубля, каждой тонны ис
пользуемого металла, топлива, цемента, удобрений»!.

При данном уровне оптовых цен и запланированной 
номенклатуре продукции достижения каждого отдель
ного рабочего и в целом коллектива предприятия в повы
шении производительности труда, улучшении использо- 1

1 Л. И. Брежнев. О пятидесятилетии Союза Советских Социали
стических Республик. М., Политиздат, 1972, стр. 51.
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вания оборудования, экономии сырья и материалов уве
личивают прибыль, а недостатки в работе уменьшают ее. 
Этим определяются конкретные пути повышения рента
бельности. В докладе А. Н. Косыгина «Директивы XXIV 
съезда КПСС по пятилетнему плану развития народного 
хозяйства СССР на 1971 —1975 годы» подчеркивается 
необходимость выбора наиболее рациональных путей 
роста прибыли и рентабельности. Социалистическому об
ществу не безразлично, за счет чего, каким путем и при 
каких условиях увеличивается прибыль. Повышение эф
фективности производства, снижение себестоимости про
дукции и рост производительности труда — путь увеличе
ния прибыли.

Решающим условием роста прибыли и рентабельно
сти является снижение себестоимости продукции. При за
планированном уровне оптовых цен прибыль на единицу 
продукции и в целом по предприятию тем больше, чем 
ниже себестоимость. Снижение себестоимости на 1 % зна
чительно увеличивает прибыль предприятия и дает воз
можность дополнительно получить большое количество 
выпускаемой продукции: тракторов и комбайнов, жилой 
и производственной площади, обуви и тканей и т. д.

Значение каждого процента снижения себестоимости 
возрастает с увеличением масштаба производства. В на
родном хозяйстве 1 % снижения себестоимости про
мышленной продукции в 1931 г. означал экономию 
15—20 млн. руб., в 1950 г.— примерно 500 млн., в 1970 г.— 
около 2,8 млрд., к концу девятой пятилетки уменьшение 
затрат на 1% составит более 3,5 млрд. руб. Сэкономлен
ные средства используются для развития народного хо
зяйства и роста благосостояния народа, что повышает 
заинтересованность трудящихся в изыскании резервов 
снижения себестоимости продукции.

Основным источником снижения себестоимости и уве
личения накоплений является повышение производитель-
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МйсТи труда. В девятой пятилетке она должна увеличить
ся в промышленности и строительстве на 36—40%. Это 
задание имеет решающее значение для всего народного 
хозяйства, так как 80—85% всего прироста националь
ного дохода обеспечивается за счет роста производитель
ности труда.

Возможности повышения производительности труда 
на каждом предприятии неразрывно связаны с повыше
нием технической оснащенности производства за счет 
внедрения нового оборудования, проведения механизации 
и автоматизации производства, применения прогрессив
ной технологии, модернизации и повышения уровня ис
пользования имеющегося на предприятии парка станков. 
Замена ручного труда машинным, завершение комплекс
ной механизации важнейших производственных процес
сов, переход к широкому внедрению автоматизированных 
систем управления — важнейшие факторы сокращения 
затрат живого труда.

Повышение производительности труда обеспе
чивается также путем улучшения организации производ
ства и труда, распространения передовых методов ра
боты, сокращения потерь рабочего времени. В условиях 
научно-технического прогресса, характеризующегося ча
стым обновлением состава продукции, а также изменени
ями в технике и технологии, влияние организации произ
водства на достижение экономии все более увеличива
ется.

Организация производства выражается прежде всего 
в планомерном углублении разделения труда — в даль
нейшей специализации производства, расширении коопе
рирования, совершенствовании организации труда в 
основных, вспомогательных цехах и службах управления, 
повышении квалификации работающих. Формы органи
зации производства и труда должны быть максимально 
увязаны с особенностями разных предприятий.
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Увеличение доли специализированных заводов озна
чает повышение удельного веса массового производства, 
способствует внедрению передовых методов и форм ор
ганизации производства (поточное производство, конвейе
ризация и др.). Это приводит к лучшему использованию 
техники, снижению затрат труда, материалов, управлен
ческих расходов на единицу продукции. Так, при выпу
ске 100 тыс. автомобилей себестоимость одного автомо
биля примерно в 4 раза ниже, чем при выпуске 1 тыс.

Снижение себестоимости за счет специализации и ко
оперирования предполагает максимальное расширение 
производства литья, поковок, штамповок, инструмента, 
стандартных и нормализованных деталей на специали
зированных предприятиях, где их себестоимость сущест
венно снижается.

До настоящего времени многие заводы самостоятель
но изготовляют крепежные детали, литье, упаковочную 
тару и другие массовые узлы и детали. Между тем стои
мость их изготовления в цехах неспециализированных 
заводов в 1,5—2 раза выше, чем на специализированных 
предприятиях. Уровень производительности труда и себе
стоимости находится в прямой зависимости от объема и 
серийности выпускаемой продукции. На многих предпри
ятиях дорогостоящее высокопроизводительное оборудо
вание работает лишь в одну смену. Концентрация произ
водства позволяет значительно повысить эффективность 
использования оборудования, увеличить производитель
ность труда рабочих. Опыт многих заводов показывает, 
что себестоимость изготовления деталей методами реза
ния, давления, литья по выплавляемым, моделям снижа
ется от 2 до 20 раз при соответствующем укрупнении се
рий.

Улучшение организации производства предполагает 
совершенствование как основного производства, так и 
вспомогательных цехов и служб управления предприя
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тием. Только комплексное решение вопроса дает макси
мум экономического эффекта, так как в противном слу
чае эффект, достигаемый за счет улучшения организации 
основных цехов, основных видов работ, может перекры
ваться потерями во вспомогательных цехах и службах 
управления. Улучшение организации работы вспомога
тельных цехов — важная предпосылка достижения рит
мичной работы основных цехов, уменьшения потерь ра
бочего времени, простоев оборудования, наилучшего ис
пользования материалов, высвобождения рабочих для 
участия в основном производстве. «Наибольшие успехи 
достигнуты в повышении производительности труда ра
бочих основного производства. Механизация же вспомо
гательных производственных процессов — все еще отста
ющий участок. Эти процессы отвлекают неоправданно 
большое число рабочих, занятых малопроизводительным 
трудом. В механизации вспомогательных процессов за
ключены огромные резервы повышения эффективности 
производства»'.

В современных условиях рост производительности 
труда во многом зависит от мастерства людей, умения 
рационально использовать каждую минуту рабочего вре
мени. В газете «Правда» были опубликованы такие дан
ные: за один день все отрасли народного хозяйства стра
ны дают почти на 2 млрд. руб. общественного продукта, 
а за одну минуту страна получает более 1200 т угля, 
707 т нефти, 228 т стали, 20 квартир. Не менее любопыт
ны и цифры по Москве. За одну минуту предприятия вы
пускают 1670 м2 хлопчатобумажных, 500 — шерстяных, 
1200 м2 шелковых тканей, 160 пар кожаной обуви, 60 бы
товых часов и множество других видов продукции. Та
кова цена рабочей минуты! 1

1 А. Косыгин. Социально-экономическое развитие советского 
многонационального государства. «Коммунист», 1972, № 17, стр. 34—35.
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Передовые рабочие насыщают объем каждой минуты 
своим творчеством. «Сделать наивысшую выработку нор
мой каждого дня» — основное направление соревнова
ния двух передовых бригад, возглавляемых В. Озеро
вым и Б. Лукьяновым. Эти коллективы трудятся на 
крупнейших столичных станкостроительных предприя
тиях— имени С. Орджоникидзе и заводе шлифовальных 
станков. Они добились повышения производительности 
труда на 10—13% и за счет этого досрочно выполняют 
годовое задание. На многих заводах развертывается со
ревнование за повышение эффективности труда на каж
дом рабочем месте. Начинание бригады В. Озерова, ко
торая ежедневно добивается наивысшей выработки, по
лучает повсеместное распространение.

В борьбе за постоянный рост производительности 
труда надежным помощником является долгосрочное 
планирование труда рабочих. Опыт электромашинострои
тельного завода «Динамо» по долгосрочному планирова
нию труда рабочих выявил огромные резервы экономии 
на каждом рабочем месте. Серьезной разработкой лич
ных планов занимаются на многих предприятиях. Там, 
где они внедрены, заметно выросла производительность 
труда, активность рабочих, ответственность каждого за 
результаты работы всего коллектива.

Обязательным условием улучшения организации про
изводства является повышение трудовой дисциплины ра
ботающих. На сознательной дисциплине рабочих, по сло
вам В. И. Ленина, держится коммунистическая органи
зация общественного труда. Борьба с прогульщиками и 
нарушителями трудовой дисциплины является одновре
менно борьбой за повышение производительности труда, 
снижение себестоимости и рост рентабельности. «Забо
титься о благосостоянии трудящихся — это не значит 
быть «добрыми дядюшками» для всех работников, неза
висимо от их вклада в общественное производство,— го
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ворил Л. И. Брежнев на XV съезде профсоюзов.— Заработ
ная плата должна повсюду быть заработанной, каждый 
работник должен чувствовать ее прямую зависимость от 
своего вклада в производственные успехи коллектива» i.

Дальнейшему росту производительности труда спо
собствует создание производственных хозрасчетных объ
единений. Благодаря включению предприятия, научно- 
исследовательской организации, технологического или 
конструкторского бюро в хозрасчетное объединение со
здаются условия для увеличения выпуска продукции, по
вышения производительности труда рабочих, инженерно- 
технических работников и служащих цехов и заводо
управления. Опыт Московского автомобильного завода 
имени И. А. Лихачева, швейного объединения «Больше
вичка» раскрывает огромные резервы экономии, имею
щиеся в организации хозрасчетных объединений.

Мероприятия по повышению уровня техники, техно
логии, организации производства обеспечивают сниже
ние трудоемкости каждой операции, каждой детали, 
снижение норм времени на изготовление продукции. Это 
ведет к снижению затрат по заработной плате в себесто
имости продукции. Одновременно благодаря росту вы
работки рабочих их средняя заработная плата, как пра
вило, увеличивается. Кроме того, при увеличении выпу
ска продукции снижение себестоимости происходит так
же за счет экономии по условно-постоянным расходам, 
общая сумма которых почти не изменяется с увеличением 
объема выпуска продукции, а на единицу продукции эти 
расходы снижаются.

Огромный резерв достижения экономии — это сниже
ние материалоемкости продукции. На XXIV съезде 
КПСС отмечалось: «Надо построить работу так, чтобы из

1 Л. И. Брежнев. Ленинским курсом, т. III. М-, Политиздат, 1972, 
стр. 479.
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Сырья производилось больше готовой продукции. В этом 
деле наряду с широким применением современных науч
ных методов в технологии и организации производства 
большое значение имеют бережливость, строгий учет 
расходуемых материалов. Это должно быть предусмотре
но планом каждого предприятия» '.

При современных масштабах производства экономия 
материалов только на 1 % равнозначна дополнительному 
производству почти 800 тыс. т проката черных металлов, 
более 6 млн. т угля, около 1 млн. т цемента и т. д.

Снижение материалоемкости предполагает улучшение 
конструкций изделий, применение новых технологических 
процессов переработки сырья, материалов, которые обес
печивают уменьшение веса готового изделия. Сокраще
ние затрат овеществленного труда зависит также от 
внедрения прогрессивных норм использования сырья, 
материалов, топлива, электроэнергии, уменьшения по
терь и отходов. Коэффициент использования металла в 
машиностроении составляет 0,76—0,78, стального прока
т а — 0,71—0,73. На ряде химических производств коэф
фициент использования сырья не превышает 0,6—0,7. 
Древесина в лесопильном производстве используется 
примерно на 60%, в фанерном — на 50, в столярном — 
на 50—60%. В итоге народное хозяйство теряет в виде 
отходов около 50 млн. м3 древесины.

Увеличение доли более дешевых и экономичных ви
дов сырья, применение синтетических материалов — дей
ственный резерв снижения себестоимости продукции.

Использование синтетических материалов наряду с 
экономией дефицитных цветных металлов обеспечивает 
снижение трудоемкости, повышение коррозийной стойко
сти машин, что приводит к увеличению их надежности, 
долговечности. Весьма эффективно применение капрона, 1

1 «Материалы XXIV съезда КПСС», стр. 143—144.
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полиэтилена, стеклопластика, фторопластовой эмульсии, 
лаков и других синтетических материалов. Многие из 
них, заменив металл и дерево, оказались более техноло
гичными, поскольку имеют широкий диапазон нужных 
физико-химических свойств. Большинство пластиков не 
подвержено действию кислот, щелочей и не требует до
полнительных покрытий. Это снижает трудоемкость из
готовления, уменьшает расход материала и одновремен
но повышает качество машин, уменьшая вес и габариты 
продукции.

По пятилетнему плану предусмотрено в машиностро
ении улучшить использование сырья, материалов, топ
лива, электрической и тепловой энергии за счет примене
ния эффективных видов и профилей металла, его заме
нителей, совершенствования конструкций машин и тех
нологии. Экономия проката черных металлов составит в 
машиностроении 18—20%.

Таким образом, применение прогрессивных видов ма
териалов наряду с экономией металлов открывает боль
шие возможности снижения себестоимости продукции.

Снижение затрат на материалы, топливо, энергию, 
оборудование в большой мере зависит от бережливого 
расходования материальных ресурсов. Поэтому вовлече
ние рабочих и служащих в борьбу за экономию материа
лов — одно из важнейших условий увеличения накопле
ний.

Замечательный почин бригады монтажниц цеха ра
диоламп Московского завода электровакуумных прибо
ров, которую возглавляет Г. Арефьева, показывает, что 
возможности экономии материалов есть на каждом пред
приятии. По существующим нормативам монтажница на 
изготовление 100 изделий может израсходовать ПО ком
плектов материалов. Одни укладываются в норму, дру
гие затрачивают по 105, третьи — по 112 комплектов.

Стоимость полуфабрикатов и материалов на изделие
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составляет 25 коп. Но если учесть, что за год завод выпу
скает сотни тыс. изделий, то сумма оказывается нема
ленькой-— свыше 200 тыс. руб. Бригада Г. Арефьевой ре
шила сократить расход материалов и полуфабрикатов на 
каждое изделие на одну копейку, не ухудшая качества 
продукции. Осуществление такой экономии позволяет 
бригаде один час в неделю работать на сэкономленных 
материалах.

Принять обязательство — это еще не все. Понадоби
лось организовать школу передового опыта, в которой 
более опытные монтажницы обучали других членов 
бригады бережливости. Второй путь экономии — внедре
ние более совершенных конструкций отдельных узлов и 
технологии изготовления изделий. Совместно с техноло
гами, экономистами были предусмотрены 15 различных 
конструктивных изменений. Все это в сочетании со стро
гим учетом расходования материалов на каждом рабо
чем месте даст возможность бригаде 8 дней в году рабо
тать на сбереженном сырье.

Распространение этого почина только в Куйбышев
ском районе столицы позволит трудящимся в 1973 г. сбе
речь 1200 т черного и 250 т цветного металла, 1 млн. дм2 
кожтоваров, 10 млн. квт-ч электроэнергии и многое дру
гое, что даст возможность выпустить из сэкономленного 
сырья различной продукции на сотни тысяч рублей.

Начинание бригады Г. Арефьевой получило распро
странение на многих заводах: АТЭ-1, электрозаводе име
ни В. В. Куйбышева, автозаводе имени И. А. Лихачева и 
других предприятиях.

Соблюдение строжайшей экономии в расходовании 
на предприятии материалов, применение прогрессивных 
норм их использования, внедрение наиболее дешевых, 
пригодных по техническим условиям материалов, обес
печение экономии на транспортных и других расходах, 
связанных с использованием матеральных ценностей,
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способствуют не только снижению себестоимости продук
ции, но и уменьшению потребности в оборотных средст
вах, ускорению их оборачиваемости. Это важный фактор 
увеличения рентабельности производства.

Большие резервы снижения себестоимости и увеличе
ния рентабельности скрыты в улучшении использования 
производственных мощностей и основных фондов. 
На каждом предприятии важно добиться увеличения вы
пуска продукции на один рубль основных производст
венных фондов. Рост объема производства должен опе
режать рост стоимости основных фондов и оборотных 
средств. Это непременное условие повышения рентабель
ности.

Увеличение выпуска продукции на каждый рубль ос
новных фондов предполагает улучшение использования 
зданий, сооружений, а особенно машин, механизмов, обо
рудования, составляющих в большинстве отраслей народ
ного хозяйства подавляющую часть стоимости основных 
фондов. Чем лучше используется оборудование, меньше 
простои, больше загрузка, тем ниже себестоимость про
дукции, выше фондоотдача и рентабельность предприя
тия. Наличие неустановленного или недоиспользован
ного оборудования ухудшает финансовые результаты 
заводов, фабрик.

Сложнейшую современную технику — автоматические 
линии, станки с программным управлением, электронно- 
вычислительные машины надо использовать расчетливо 
и эффективно, добиваясь достижения высоких проектных 
показателей. На предприятиях не должно быть оборудо
вания, которое в рабочее время бездействует. Нельзя ми
риться с тем, что на многих заводах еще довольно низок 
коэффициент сменности, что приводит к недоиспользова
нию оборудования.

Увеличивая нагрузку на станки, аппараты, приборы, 
надо в то же время бережно к ним относиться: своевре
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менно проводить профилактику, текущий, предупреди
тельный ремонт. Все это позволит повысить эффектив
ность их использования, увеличит фондоотдачу на пред
приятии.

В современных условиях, когда особенно быстро раз
виваются техника и технология, труженики каждого 
предприятия постоянно совершенствуют основные про
изводственные фонды. Эта задача решается как путем 
строительства новых заводов, так й благодаря непрерыв
ному техническому -перевооружению действующих пред
приятий. XXIV съезд поставил задачу настойчиво увели
чивать мощности на действующих заводах и фабриках 
путем внедрения передовой технологии, модернизации и 
замены устаревшего оборудования.

Успешно реконструируются цехи на московских заво
дах— автоматических линий имени 50-летия образова
ния СССР, имени Серго Орджоникидзе, «Станкоагрегат», 
что позволяет наращивать выпуск продукции с меньши
ми затратами и в более короткие сроки.

Значительного снижения себестоимости продукции 
можно достигнуть путем систематического уменьшения 
цеховых и общезаводских расходов, которые еще имеют 
большой удельный вес в себестоимости продукции. Боль
шие возможности экономии этих расходов появляются с 
внедрением автоматизированных систем управления 
предприятием (АСУП). Использование электронно-вы
числительных машин наряду с высвобождением большо
го количества учетчиков, курьеров и других работников 
обеспечивает порядок в ведении нормативного хозяй
ства, документов, оформлении необходимых данных, про
ведении экономических и технико-организационных рас
четов. Все это повышает эффективность работы пред
приятия.

На каждом заводе, фабрике, производственном объ
единении особое внимание необходимо уделить проведе
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нию строжайшего режима экономии, обеспечивающего 
максимальное сокращение потерь рабочего времени, со
блюдение прогрессивных норм расхода металла и других 
материальных ресурсов, ликвидацию производственного 
брака, устранение всякого рода непроизводительных рас
ходов и потерь в любом подразделении предприятия. Ра
чительное и разумное расходование средств является не
пременным условием снижения себестоимости. Укреп
ление внутризаводского хозрасчета во всех цехах и 
службах должно способствовать усилению режима эко
номии и обеспечить рост рентабельности производства.

Снижение себестоимости и повышение рентабельно
сти в условиях значительной обновляемости продукции 
зависит от изыскания резервов экономии на стадии осво
ения новых изделий.

В решении XXIV съезда КПСС указывается на необ
ходимость сокращения сроков проектирования новых 
технических средств и быстрейшего их внедрения в про
изводство. Задача заключается в том, чтобы каждая от
расль промышленности разрабатывала и внедряла в 
производство высокоэффективные новые изделия с на
именьшими затратами и в короткие сроки.

Решение вопросов повышения качества продукции, 
сокращения сроков разработки и снижения затрат на 
проектирование и внедрение предполагает комплексное 
изыскание резервов материальных и трудовых затрат в 
научно-исследовательских институтах, конструкторских 
и технологических организациях при создании рабочих 
чертежей, опытного образца, технологической оснастки и 
на всех других стадиях освоения новых видов продук
ции. Необходимы организационные и технические меро
приятия, обеспечивающие снижение затрат на проекти
рование, конструирование, испытание и внедрение новых 
видов изделий.
- Выступая перед рабочими Харьковского тракторного
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завода 13 апреля 1970 г., Л. И. Брежнев сказал: «Созда
ние и внедрение новой техники — это дело не только уче
ных, конструкторов, инженеров, но и миллионов рядовых 
тружеников. Пытливая мысль, знания и опыт, энергия и 
творческая инициатива рабочей гвардии — передовиков и 
новаторов производства — могучий ускоритель нашего 
движения вперед. За научно-технический прогресс на 
предприятии должны болеть душой директор и каждый 
рабочий, секретарь парткома и. каждый коммунист»1. 
Передовые рабочие, новаторы производства идут в аван
гарде борьбы за все новое, прогрессивное в технике, тех
нологии, организации производства.

Вместе с работниками заводов освоением и внедрени
ем всего нового, прогрессивного заняты сотрудники науч
но-исследовательских институтов, проектно-конструктор
ских и технологических организаций. Содружество нау
ки с производством позволяет ускорить внедрение новых 
изделий, улучшить качество выпускаемой продукции, тех
нику, технологию, организацию производственных про
цессов.

Одним из многих примеров творческого содружества 
является договор о соревновании, заключенный между 
коллективами 2-го Государственного подшипникового 
завода и Всесоюзного научно-исследовательского инсти
тута метрологической службы. В результате предусмот
рено за счет совершенствования технологических процес
сов повысить ресурс 15 типов подшипников, представить 
на присуждение государственного знака качества 8 ти
пов изделий.

Наряду со снижением себестоимости увеличение при
были предприятия может быть достигнуто за счет роста 
объема реализованной продукции, изменения структуры 
(ассортимента) и качества реализованной продукции,

1 Л. И. Брежнев. Ленинским курсом, т. II, стр. 521.
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получения внеплановой прибыли от прочей реализации, 
а также от увеличения внереализационных доходов.

Показатель объема реализованной продукции свиде
тельствует о том, что продукция, произведенная предпри
ятием, имеет спрос, необходима народному хозяйству. 
В общем виде увеличение реализованной продукции яв
ляется резервом роста прибыли. Рост объема реализа
ции увеличивает прибыль предприятия, если произведена 
продукция, нужная народному хозяйству. Однако если 
предприятие увеличит производство продукции, не поль
зующейся спросом, то вместо роста прибыли могут воз
никнуть значительные убытки. Поэтому использовать 
этот показатель как резерв увеличения прибыли можно 
лишь на основе серьезного изучения спроса на продук
цию, выпускаемую каждым предприятием.

Изменение структуры (ассортимента) молено исполь
зовать как фактор роста прибыли и рентабельности 
лишь при условии, что не нарушается план выпуска про
дукции и увеличивается производство тех изделий, кото
рые нужны народному хозяйству. Если же предприятие 
нецелесообразно изменяет запланированный ассорти
мент, то потребители могут отказаться от произведен
ной продукции и взыскать штраф за нарушение.

Улучшение качества продукции является важным ус
ловием роста рентабельности предприятий и повышения 
эффективности всего общественного производства. Фи
нансовые показатели деятельности предприятий улучша
ются при реализации продукции улучшенного качества, 
так как по такой продукции устанавливаются повышен
ные цены или надбавки к цене. Эти меры должны по
крыть затраты на производство продукции и обеспечить 
прибыль, достаточную для того, чтобы заинтересовать 
предприятие в повышении качества продукции. В мате
риалах XXIV съезда КПСС указывается на необходи
мость стимулировать ценами освоение новой техники и
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повышение качества продукции. Изготовление продукции 
повышенного качества требует зачастую больших издер
жек производства, и цены должны правильно отра
жать их.

Повышение цен на продукцию улучшенного качества 
создает условия для роста рентабельности предприя- 
тию-производителю, а потребителю обеспечивает боль
шой эффект благодаря лучшим технико-эксплуатацион
ным показателям высококачественной продукции.

При поиске путей повышения рентабельности надо 
иметь в виду, что улучшение качества продукции не всег
да требует дополнительных затрат. Например, улучшение 
технологической дисциплины, широкая унификация и 
стандартизация деталей и узлов приводят к повышению 
качества продукции и в то же время сопровождаются 
снижением себестоимости. Это наиболее эффективный 
путь роста рентабельности при выпуске продукции улуч
шенного качества.

Некоторые предприятия для улучшения финансовых 
показателей допускают нарушения при установлении оп
товых цен. За счет необоснованного повышения их на 
продукцию улучшенного качества или на вновь выпуска
емые изделия они пытаются увеличить свои доходы. Та
кому «опыту» повышения рентабельности должен быть 
поставлен решительный заслон. Необходимо на пред
приятиях усилить контроль за соблюдением дисциплины 
Цен, считать заботой всего коллектива правильно уста
новленные цены.

Резервы увеличения прибыли и рентабельности име
ются и в непромышленных службах предприятия — под
собном сельском хозяйстве, автохозяйстве и др. Расшире
ние их полезной деятельности, не ухудшающее работу 
основных производственных подразделений, может уве
личивать доходы предприятий.

На рентабельность предприятия кроме результатов

69



от реализации товарной продукции и продукции подсоб
ных служб влияют внереализационные прибыли и убыт
ки. К ним относятся: штрафы, пени и неустойки, упла
ченные и полученные; прибыли (убытки) по операциям с 
тарой; расходы по содержанию законсервированных 
предприятий; убытки от ликвидации не полностью амор
тизированных основных фондов и др.

Наибольшую долю во внереализационных убытках 
занимают потери от уплаты различного рода штрафов, 
пени, неустоек из-за неритмичного выпуска и реализации 
продукции, выпуска продукции пониженного качества, 
замедления оборачиваемости оборотных средств и дру
гих причин. Штрафные санкции, вызванные нарушением 
договорных обязательств и финансовой дисциплины, на
носят ущерб предприятию, но для народного хозяйства 
этот ущерб значительно больше. Он связан с несвоевре
менной поставкой и недопоставкой продукции, простоем 
железнодорожных вагонов и другими убытками. Поэтому 
выявлению путей уменьшения штрафов, пени и неустоек 
должно быть уделено особое внимание. Важно выявить 
причины по отдельным видам санкций — поставка неком
плектных изделий, задержка платежей, невыполнение 
плана перевозок, простой транспортных средств и т. д.

Снижение внереализационных потерь в большой мере 
зависит от состояния учета и контроля на предприятии 
за выполнением договорных обязательств, финансовыми 
расчетами.

К внереализационным расходам относятся также 
убытки от ликвидации не полностью амортизированных 
основных фондов. Требуется установить обоснованность 
их списания, правильность начисленной амортизации по 
выбывшим объектам, меры, принимаемые к предотвра
щению преждевременного выбытия средств труда, про
анализировать расходы на содержание законсервиро
ванных объектов.
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Таким образом, для увеличения выпуска необходимой 
народному хозяйству продукции и повышения рентабель
ности работы предприятий требуется всесторонний поиск 
резервов повышения прибыли и фондоотдачи. Только 
комплексное использование резервов экономии трудовых 
и материальных затрат на всех участках производства и 
по всем видам продукции обеспечит наибольший рост 
рентабельности при увеличении выпуска средств произ
водства и товаров народного потребления.

Конкретные пути увеличения рентабельности могут 
быть разными, но на всех предприятиях должна быть 
хозяйственная заинтересованность каждого труженика в 
успехе большого государственного дела.

«Самые хорошие планы не будут выполнены,— указы
вал Л. И. Брежнев,— если те, кто трудится у станков или 
в поле, на животноводческой ферме, в научно-исследова
тельском институте или в сфере услуг, не вложит в дело 
частицу своего сердца, своей души. Энергия высокоорга
низованного труда, помноженная на любовь к своей 
стране, социалистической Родине, способна творить чу
деса» '.

Всенародное социалистическое соревнование рождает 
все новые, более передовые методы производства, опре
деляющие пути и способы повышения производительно
сти труда, улучшения использования оборудования, 
сырья, материалов, топлива, электроэнергии, повышения 
качества продукции.на каждом предприятии.

Активными борцами за научно-технический прогресс 
и повышение эффективности общественного производст
ва выступают изобретатели и рационализаторы. Их число 
увеличивается из года в год на каждом предприятии. 
В результате внедрения рационализаторских предложе-

1 Л. И. Брежнев. О пятидесятилетии Союза Советских Социали
стических Республик, стр. 52.
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ний растут производительность труда и фондоотдача, 
экономятся материалы, топливо, энергия, улучшается ка
чество продукции. На многих предприятиях ежегодно 
реализуется до тысячи новаторских замыслов. От внедре
ния рационализаторских предложений и изобретений в 
минувшей пятилетке было сэкономлено 12,6 млрд, руб., а 
за последние два года — около 6,5 млрд. руб.

У новаторства две стороны: оно в корне меняет имею
щуюся технику, технологию, организацию производства, 
но технический уровень предприятия, в свою очередь, 
поднимает людей, заставляет их совершенствовать свою 
профессию, обогащаться знаниями, которые затем вопло
щаются в увеличении выпуска продукции, создают раци
онализаторский фонд экономии девятой пятилетки.

Распространение опыта передовых рабочих, расшире
ние социалистического соревнования, использование ма
териальных стимулов позволят увеличить накопления на 
каждом предприятии и повысить эффективность всего 
общественного производства.
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